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PRESENTACION

La Secretaria General de la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI)
presenta el informe ejecutivo deL curso de capacitacion “Facilitando sus exportaciones
con las Herramientas de la ALADI” , elaborado por técnicos del Departamento de Apoyo
a los Paises de Menor Desarrollo Economico Relativo (DAPMDER).

El informe presenta una breve sintesis de la actividad llevada a cabo, e incluye la
evaluacion final realizada por la contraparte del proyecto. El objetivo del proyecto consiste
en fortalecer los recursos humanos del sector publico y privado del Paraguay vinculado al
comercio exterior y a contribuir a la promocion de la competitividad del pais. El proyecto
se enmarca en las actividades desarrolladas por la Secretaria General, en el marco del
Sistema de Apoyo a favor de los PMDER.

Montevideo, diciembre de 2009
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INTRODUCCION

La Secretaria General de la Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI)
presenta el informe ejecutivo del curso de capacitacion “Facilitando sus
exportaciones con las Herramientas de la ALADI” . Dicho taller, fue desarrollado de
acuerdo al Programa de Actividades de la Secretaria General de la ALADI, en el
marco del Sistema de Apoyo a los Paises de Menor Desarrollo Econémico Relativo
(PMDER), a solicitud de la Representacién Permanente de Paraguay ante la ALADI
como parte del Programa de Actividades de la Asociacion correspondiente al afio 2009
y fue formulado por la Red de Inversién y Exportaciones (REDIEX) y conté con el
aporte del sector académico a través de la colaboracién de la Universidad Americana
de Paraguay.

REDIEX depende del Ministerio de Industria y Comercio. Fue creada en 2004 con el
objetivo de implementar el Plan Nacional de Exportacion, a través de la participacion
amplia de los actores clave del Gobierno, del sector empresarial y de la sociedad civil,
para construir y poner en marcha una agenda de politicas publicas que incidan en la
mejora de la competitividad de los sectores relacionados a la produccion de bienes y
servicios.

La Universidad Americana es una institucion académica de trayectoria en la formacién
de profesionales en éareas relativas al comercio exterior y relaciones internacionales.
Su participacion permite ampliar el alcance de esta iniciativa hacia futuros
emprendedores con vocacion exportadora y dotar de mayor conocimiento a futuros
profesionales de empresas dedicadas al comercio exterior.

La Secretaria General de la ALADI ha reorientado las actividades de cooperacion a
favor de los PMDER hacia la capacitacion y asistencia técnica. En este marco, se
estan aprovechando las ventajas comparativas que tiene la Secretaria General en
determinados temas. En este sentido, el presente proyecto ha sido desarrollado con
técnicos de los departamentos de la Secretaria que han participado en la
conformacion del programa de capacitacion y en el dictado del curso.

OBJETIVO DE LA CAPACITACION

El objetivo del proyecto consiste en fortalecer los recursos humanos del sector publico
y privado del Paraguay vinculado al comercio exterior y contribuir a la promocion de la
competitividad del pais.

El proyecto implica realizar una capacitaciébn en acuerdos comerciales y comercio
exterior, con especial énfasis en los acuerdos suscritos por Paraguay, en las
caracteristicas del comercio exterior de Paraguay en el marco de la ALADI, asi como
en la utilizacién de la base de datos de la Asociacion.

EXPOSITORES DE LOS MODULOS DE CAPACITACION

La capacitacion fue desarrollada por técnicos del Departamento de Cooperacion y
Formacion (DCF) y del Departamento de Acuerdos y Negociaciones (DAN): Sr. Gabiriel
Arimén (DCF) y Sra. Sandra De Ledn (DAN).
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PERFIL DE LOS PARTICIPANTES

El curso conté con la participacion de funcionarios del sector publico vinculados al
comercio exterior del Ministerio de Relaciones Exteriores, Ministerio de Industria y
REDIEX. Asimismo participaron representantes del sector privado que desempefan
actividades afines al comercio exterior y estudiantes de la Universidad Americana. En
la primera jornada participaron 74 personas, en tanto en la segunda jornada alrededor
de 90 personas.

ORGANIZACION DEL CURSO

El curso se realiz6 en las instalaciones de la Universidad Americana los dias 11y 12
de noviembre de 2009.

El REDIEX y la Universidad Americana se encargaron de proveer todos los materiales,
equipamientos e infraestructura necesarios para desarrollar adecuadamente el curso,
asi como de los aspectos vinculados a la organizacién y la logistica del evento.

La ALADI apoy¢ la realizacién del curso con conformacion del equipo de técnicos de la
Secretaria expertos en las éareas tematicas a desarrollar quienes realizaron la
propuesta de capacitacion en coordinacion con el DAPMDER y el REDIEX.

La apertura del curso fue realizada por el Lic. Juan Carlos Mufioz, Jefe de Carrera de
la Licenciatura en Comercio Internacional de la Universidad Americana. Luego el Sr.
José Luis Laneri, Gerente de la Mesa de Carne y Cuero de REDIEX realizé un modulo
de presentacion de la Institucion vinculado a sus logros y proyecciones futuras.

A continuacién se desarrollaron los modulos de capacitacion a cargo de los
funcionarios de la Secretaria General. Los temas de la capacitacién tuvieron un
abordaje tedrico-conceptual complementado con la realizacion de ejercicios practicos.
En cuanto a los acuerdos suscritos en el marco de la ALADI, se expusieron los
aspectos mas relevantes del Tratado de Montevideo de 1980, sus objetivos, funciones,
principios y mecanismos de integracion previstos. Asimismo, se brind6é informacion
sobre los acuerdos suscritos por Paraguay en el marco de la ALADI y sus principales
caracteristicas. Luego, el impacto de los acuerdos en el comercio paraguayo con la
region a través de diversos indicadores que revelan el comercio exterior de Paraguay
en la regibn y sus caracteristicas (principales productos, cuota de mercado,
diversificacion aprovechamiento de preferencias, entre otros). Por ultimo, se abordaron
las Normas Reguladoras del comercio exterior, principalmente medidas no
arancelarias aplicadas a las importaciones.

Los mddulos practicos fueron desarrollados en el Laboratorio de Informatica, lo que
permitié hacer una demostracion de las consultas que pueden realizarse a las bases
de datos de la ALADI a las que se accede a través del Sitio Web de la Asociacion asi
como trabajar sobre el Sistema Integral de Informacion.

Se evacuaron en forma general consultas, realizadas principalmente por parte de los
empresarios y despachantes de aduana, vinculadas a su interés particular. En tal
sentido, se sefialdé que la Secretaria General cuenta con un Servicio de Atencién al
Usuario via mail, a través del cual se les invitd a remitir las consultas mas especificas.

Los materiales de las presentaciones se presentan en el Anexo 2.
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EVALUACION DE LA CAPACITACION

El dictado del curso se realizé de acuerdo al programa en cuanto a lo que refiere a su
extension, horarios y contenido del curso.

La evaluacion de los participantes traduce una elevada conformidad con el curso (44%
calificé al curso como excelente y 42% lo calific6 como muy bueno), en particular, se
valor6 como muy positiva la realizacion de ejercicios practicos de caracter interactivo.
En muchas de las evaluaciones se solicitd la realizacion de este tipo de eventos con
mayor frecuencia.

Se destaca la activa participacion del publico participante con el planteo de preguntas
y consultas que contribuyeron a enriquecer las presentaciones realizadas por los
especialistas.

Por su parte, la contraparte manifestdé su conformidad con la realizacion del evento y
agradeci6 el apoyo brindado por la Secretaria de la ALADI.

La evolucion de la contraparte se presenta en Anexo 1.

ANEXOS

Anexo 1. Informe de evaluacion de REDIEX

Anexo 2. Materiales de la Capacitacion.
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ANEXO 1. INFORME EVALUACION REDIEX

INFORME DEL SEMINARIO - TALLER
FACILITANDO SUS EXPORTACIONES CON LAS HERRAMIENTAS DE LA ALADI”
11y 12 de noviembre de 2009
Universidad Americana

El Seminario ha sido organizado en conjunto por REDIEX, la Universidad
Americana y contdé con el apoyo de la Asociacion Latinoamericana de
Intfegracion - ALADI.

El evento contd con destacado expositores, José Luis Laneri en representacion
de REDIEX, Sandra De Ledn, Departamento de Acuerdos y Negociaciones de
ALADI y Gabriel Arimén del Departamento de Cooperacion y Formacion, asi
como el Juan Carlos Munoz de la Universidad Americana, en calidad de
maestro de ceremonias y moderador del evento. Se anexa programa de los
temas abordados en la oportunidad.

Por parte de REDIEX han colaborado en la iniciativa Hannelore Gétzl, Maria
Luisa Almeida, Belinda Ramirez, en lo que hace a organizacion, difusion y
atencién durante el evento.

Han participado en la primera jornada 74 personas, y del segundo dia 90
personas, siendo los concurrentes, empresarios, estudiantes universitarios y
representantes del sector publico de los Ministerios de Relaciones Exteriores,
Ministerio de Industria y Comercio y REDIEX.

De acuerdo a lo relevado en los formularios de evaluaciéon obtenidos en la
oportunidad, que han sumado 51 ejemplares, podemos destacar cuanto
sigue.

Un 44% de los encuestados considerd el seminario como excelente, mientras
que un 42% lo califico de muy bueno, el porcentaje restante se divididé en un
10% bueno y un 4% lo encontré aceptable.

Mientras que un 50% manifestd que el evento le fue de mucha utilidad, un 40%
lo califico de bastante Util, y un 10% Util.

Enfre los temas de mds interés destacados por los encuestados estdn el
conocimiento de los Acuerdo comerciales (56%); Preferencias arancelarias
(42%); el SICOEX (40%); el conocer mas de la ALADI y los servicios que ofrece a
través de la Web Institucional (38%); seguidos por temas tales como la
informacion sobre la normativa de comercio exterior (29%); el Sl (19%); la
incidencia de estas informaciones sobre el Comercio Internacional en la
Region (19%); la interactividad del seminario fue destacada como importante
por un 17% de los encuestados, y conocer los servicios que brinda REDIEX fue
mencionado por el 4%, entre otros.

Un 30% de los encuestados ha solicitado que se realicen otros seminarios
referidos a otros servicios de la ALADI y temas relacionados con el Comercio
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Internacional, como el caso de las hormas que rigen el comercio entre |os
socios, por citar un ejemplo. El 8% sugirid que los cursos a futuro cuenten adn
con mayor interactividad.

Es de destacar el interés y la activa participacion de los presentes, que en todo
momento plantearon consultas e inquietudes que contribuyeron a enriquecer
las presentaciones. Asi como el entusiasmo e interés de los presentes por la
redlizacion de este tipo de eventos de manera periddica. Una de las
recomendaciones hechas por los empresarios fue la de adecuar el horario de
este tipo de eventos a este tipo de audiencia.

No nos queda mds que agradecer el apoyo recibido por parte de la
Universidad Americana para organizar el evento en sus instalaciones, asi como
a la ALADI en proveernos de los especialistas para las conferencias y del
apoyo del Ministerio de Relaciones Exteriores por la intermediacién en esta
importante cooperacion con la ALADI. Asimismo a la empresa INVENTIVA S.A.
por su auspicio al evento.

Asuncion, 18 de noviembre de
2009
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ANEXO 2. MATERIALES DE LA CAPACITACION

ALAD?

Asociacion Latinoamericana de Integracion

TALLER:

“FACILITANDO LAS EXPORTACIONES
CON LAS HERRAMIENTAS DE LA
ALADI”

PROGRAMA DE APOYO A LOS PMDER
UNIVERSIDAD AMERICANA — REDIEX
REPUBLICA DEL PARAGUAY
11-12 de noviembre de 2009

ALAD?

Asociacion Latinoamericana de Integracion

CONDICIONES PARA EXPORTAR:

~ INFRAESTRUCTURA ADECUADA
CAPACIDAD DE PRODUCCION

= PRECIO, CALIDAD Y OPORTUNIDAD

= TIEMPO DE ENTREGA OPTIMOS
MODO DE TRANPORTE

= POSIBLES MERCADOS

= NORMATIVA APLICABLE

] == ; T
ALAD*i 3 J.if'{_.ll me) q k_ ¥

Asociacion Latinoamericana de Integracion

HERRAMIENTAS: ALADI
~ ACUERDOS COMERCIALES

= INFORMACION COMERCIAL

v REGIMEN ARANCELARIO Y TRIBUTARIO
INTERNO

v PREFERENCIAS ARANCELARIAS
v' REQUISITOS DE ORIGEN
v NORMAS REGULADORAS
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A

ALALR

Asociacion Latinoamericana de Integracion

BENEFICIOS DE LOS ACUERDOS

PROMUEVEN UN COMERCIO LIBRE

REDUCEN OBSTACULOS COMERCIALES

ASEGURAN UN MINIMO DE DISCIPLINAS
COLECTIVAS EN TORNO A REGLAS DE
JUEGO PREVISIBLES

ALA w

Asociacién Latinoamericana de Integracion

TRATADO DE MONTEVIDEO 1980

12 PAISES + PANAMA Y NICARAGUA

FUNCIONES: PROMOCION Y REGULACION
DEL COMERCIO, COMPLEMENTACION
ECONOMICA, AMPLIACION DE MERCADOS

AREA DE PREFERENCIAS ARANCELARIAS
OBJETIVO FINAL: MERCADO COMUN

ALASH

Asociacion Latinoamericana de Integracion

MECANISMOS

PREFERENCIA ARANCELARIA
REGIONAL (PAR)

ACUERDOS DE ALCANCE REGIONAL
ACUERDOS DE ALCANCE PARCIAL
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ALADY i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

MECANISMOS

7 Acuerdos de Alcance Regional
v PAR
v NOMINAS DE APERTURA DE MERCADO 3)
v’ Otros (3)

65 Acuerdos de Alcance Parcial
v’ 21 Selectivos o de Preferencias Fijas (ARPH y ACE)
v 13 Acuerdos de Libre Comercio (ACE)
v' 2 Acuerdos Agropecuarios (AG)
v 29 Otros temas (APC y Art. 14)
20 Articulo 25 del TM80

ALAD’i'

Asociacién Latinoamericana de Integracion

= A. REGIONAL N° 4 (PAR)

REDUCCION PORCENTUAL DE LOS GRAVAMENES
APLICABLES A LAS IMPORTACIONES DESDE
TERCEROS PAISES

SE APLICA AL UNIVERSO ARANCELARIO (SALVO
UNA LISTA DE EXCEPCIONES)

NIVEL BASICO DEL 20% (A PARAGUAY - 24%,
34% Y 48%).

SE APLICA EN MAGNITUDES DIFERENTES SEGUN
LA CATEGORIA DE PAISES ESTABLECIDA EN LA
RES. DE MINISTROS

ALaD] o

Asociacion Latinoamericana de Integracion

ACUERDOS DE ALCANCE REGIONAL

NOMINA DE APERTURA DE MERCADOS
(NAM)

COOPERACION CIENTIFICA'Y
TECNOLOGICA

INTERCAMBIO DE BS. CULTURALES
OBSTACULOS TECNICOS AL COMERCIO

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la AFI
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ALAD?i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

ACUERDOS DE ALCANCE PARCIAL
~ COMPLEMENTACION ECONOMICA (ACE)

RENE,GOCIACION DEL PATRIMONIO
HISTORICO (ARPH)

AGROPECUARIOS (AG)

~ PROMOCION DEL COMERCIO (APC)
ARTICULO 14 DEL TM 80 (A.14TM)
ARTICULO 25 DEL TM80 (A.25TM)

ALAD’f o o g

Asociacién Latinoamericana de Integracion

ACUERDOS EN EL MARCO DE LA ALADI

= LA EVOLUCI,éN DEL PROCESO DE
INTEGRACION REGIONAL => ACUERDOS DE
ALCANCE PARCIAL (AAP).

DENTRO DE LOS AAP EL PAPEL MAS
DESTACADO CORRESPONDE A LOS ACUERDOS
DE COMPLEMENTACION ECONOMICA:

- ACUERDOS SELECTIVOS
ACUERDOS DE LIBRE COMERCIO (ALC)

SELECTIVOS LIBRE COMERCIO
» Cobertura limitada |+ Amplia cobertura

Cronogramas de

e Preferencias fijas - -
desgravaaon automatica

No incorporan Incorporan nuevos temas
nuevos temas

e Establecen ZLC o UA.




LAD?i

oamericana de Integracion

iberacion comercial
Tratamiento de RNA
* Reglas de origen

e Clausulas de

» Solucién de
ontroversias

Administracion del
Acuerdo

Adhesién, Vigencia,
Denuncia y
Disposiciones finales

Anexos

alvaguardia

ESTRUCTURA DE UN ACUERDO (2

e Medidas
antidumping y
compensatorias

Normas y
Reglamentos técnicos

Medidas fito y
oosanitarias

* Servicios
» Integracion fisica

e Inversiones y doble
tributacion

e Propiedad intelectual

Protocolos Adicionales

ALAD?i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

Aldral

L

= PREFERENCIA PORCENTUAL / GPA

las mercancias

importacion

~ PREFERENCIA PORCENTUAL: Reduccion en
términos porcentuales de los aranceles
generales de importacion

= GRAVAMEN PREFERENCIAL ACORDADO: Es el
arancel preferencial que efectivamente pagan

= CRONOGRAMA DE DESGRAVACION:

Programa de desgravaciones automaticas y
progresivas aplicables a los gravamenes de

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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Asociacién Latinoamericana de Integracion

PREFERENCIA PORCENTUAL

CODIGO PREFERENCIA
ARANCELARIO | pESCRIPCION PORCENTUAL | OBSERVACION
NALADISA %
1996
1003.00.00 Cebada 100 Para siembra
50 Las demas

Ejemplo: Si el Arancel de importacidn de un pais es del 20%
para el producto Cebada para siembra y a través de un
Acuerdo otorga una Preferencia Porcentual de 100% dicho
producto ingresara al pais libre de gravamenes.

Si la preferencia es del 50%, tributara un gravamen del 10%
sobre el valor de la mercancia.

ALAD?i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

GRAVAMEN PREFERENCIAL ACORDADO

CODIGO ARANCEL
ARANCELARIO | pDESCRIPCION RESIDUAL OBSERVACION
NALADISA
1996
1003.00.00 | Cebada 10

Ejemplo: Si el Arancel de importacion de un pais es del
20% para el producto cebada y en un Acuerdo otorga una
preferencia porcentual del 50% dicho producto tributara un
GPA del 10% sobre el valor de la mercancia.

ALAD?i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

I%

S

MEXICO

S o e O |
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ALAD’I'

Asociacién Latinoamericana de Integracion

LAS RELACIONES NO
CUBIERTAS POR ALC SON 18:

« CUBA-RESTO DE ALADI (11)

« MEXICO CON ARG, BR, PAR, EC., PE L\l,w/‘_, »
« CHILE-BOLIVIA (1) -

ALAD?i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

CONCLUSIONES

LA “RED DE ACUERDOS" CONSTITUYE UN IMPORTANTE
ACTIVO DEL PROCESO DE INTEGRACION

13 ALC - MAYOR AVANCE EN EL PROCESO DE
INTEGRACION

LIBRE COMERCIO = 2019 CON EXCEPCIONES
EXCEPCIONES: SECTOR AGRICOLA (AZUCAR Y

CEREALES), SECTOR AUTOMOTRIZ, PETROLEO Y
DERIVADOS, INDUSTRIA TEXTIL

ALAD?i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

CONCLUSIONES

LA VERTIENTE REGIONAL HA SIDO POCO DINAMICA
(LA PAR SE ESTANCO EN 1990)

EL LIBRE COMERCIO SE HA EXTENDIDO EN FORMA
BILATERAL Y ALCANZARA UN PORCENTAJE
SIGNIFICATIVO

EN ESTE MARCO SE INSCRIBE LA PROPUESTA DE LOS
PAISES MIEMBROS PARA AVANZAR EN LA CREACION
DE UN ESPACIO DE LIBRE COMERCIO (ELC) EN EL
MARCO DE LA ALADL.

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la AFI
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ALAD’i'

Asociacién Latinoamericana de Integracion

CONCLUSIONES

PARAGUAY - 5 ALC CON 9 PAISES DE ALADI

v MERCOSUR - EXCEPTO AZUCAR, S. AUTOM.
v  CHILE Y BOLIVIA - 2014

v PERU = 2017

v COLOMBIA, ECUADOR Y VENEZUELA - 2019

4 A. SELECTIVOS CON 3 PAISES DE ALADI
v CUBA
v MEXICO
v VENEZUELA

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la AFI
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2 Integracion

ACUERDOS SUSCRITOS POR

PARAGUAY
DE L

EN EL AMBITO
A ALADI

UNIVERSIDAD AMERICANA - REDIEX - ALADI
REPUBLICA DEL PARAGUAY
11-12 de noviembre de 2009

—  Secretaria General de la ALADI

ALC DE P

ARGENTINA - BRASIL -
URUGUAY

ACE 18

ARAGUAY CON:

PERU
X))

CHILE COLOMBIA - ECUADOR -
(ACE 35) VENEZUELA
(ACE 59)
BOLIVIA
(ACE 36)

99% LIBERADO

EXCEPCIONES: AZUCAR,
SECTOR AUTOMOTRIZ

ACE 2, 14y 57 - AR, BR,
URUG.

PARAGUAY - NO TIENE
ACUERDOS BILATERALES
EN ESTE SECTOR

* AEC — CON EXCEPCIONES]
- 100 ITEMS (DEC. 68/00 Y SS)
- BK -31/12/10
- BIT — 31/12/10

- TEJIDOS, CONFECCIONES Y
CALZADOS

- ZONAS FRANCAS —
ARANCEL VIGENTE PARA
TERCEROS PAISES

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?)I
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ALAD?i

atinoamericana de Integracion

e 98% LIBERADO

e EXCEPTO: AZUCAR'Y
TRIGO
ANEXO FY G -
ARGENTINA Y BRASIL

NUEVO PROTOCOLO
CON PARAGUAY (51) —
100% PP A PARTIR DEL
10 DE ENERO DE 2009
PARA DIVERSOS ITEMS

Irig et}

* 94% LIBERADO
EXCEPTO:
- 210 ITEMS DE BOLIVIA
- 550 DEL BLOQUE - 2011
- 28 ITEMS - 2014

ARG Y BRASIL - 2014
¢ PARY URUG - 2017

o PERU - C/PARAGUAY
Y URUGUAY - 2017
PERU CON ARG. Y
BRASIL - 2019

* 15% LIBERADO - CON LA
VIGENCIA

ZLC CON EXCEP. - 2018

NO INCLUYE LISTADO DE
PRODUCTOS EXCEPTUADOS

o ALGUNAS PREFERENCIAS

ACUERDOS SELECTIVOS DE PARAGUAY CON:

MEXICO
(APR 38)

MEXICO
(ACE 55)

CUBA
(ACE 62)

VENEZUELA
(ACE 64)

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?)I
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A4A

ALAD’i’ o

atinoamericana de Integracion

PARAGUAY - 104 NEGOCIACIONES
ITEMS LIBERADOS

MEXICO - 1.222
fTEMS LIBERADOS
* NO HAN NEGOCIADO
AUN EL COMERCIO
BILATERIAL

* INTERCAMBIO COMERCIAL
PARA REDUCIR O ELIMINAR

PARAGUAY 373 ITEMS
LIBERADOS
e MEXICO 515 ITEMS

22 Salo CARNES Y SUBP., MA{z,

MANIES, SOYA, SEMILLAS,
IGARRILLOS, CUEROS,
ADERAS, ACEITES VEGETALES

CONFECCIONES, ETC.

ANEXOS 1Y II - LISTADOS
DE PRODUCTOS

e ANEXO III - CRONOGRAMAS

ALAD?i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

EN RESUMEN:

~ PARAGUAY - 5 ALC CON 9 PAISES DE ALADI
MERCOSUR - EXCEPTO AZUCAR, S. AUTOM.

CHILE Y BOLIVIA - 2014
CAN = 2017/ 2019 - CON EXCEPCIONES

~ PARAGUAY: C/CUBA, MEXICO - SELECTIVOS

A MEDIDA QUE DISMINUYEN LOS ARANCELES
~ EL ROL DE LAS MNA ES MAS SIGNIFICATIVO

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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TEMA 4 (dia 2):
El impacto de los Acuerdos en el
comercio de Paraguay con
ALADI

SEMINARIO-TALLER

REPUBLICA DEL PARAGUAY
11-12 Noviembre, 2009

repiex sy

Esquema de la presentacion

ALADI en ell comercio exterior
paraguayo

Utilizacion de las preferencias
negociadas) enl los acuerdos

Impacto de losFAcuerdos en el
comercio delrParraguay

1.1.Evolucion de las exportaciones
globales
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1.2.Evolucion de las importaciones

gl

obales

-

19,0%

1.3. Saldo comercial global

—*— Importac|

ones

—8— Bxportacy

jones

—*— Sdldo

Eisaass

1.4. Evolucion de las exportaciones
intrarregionales

x 14,3

r x 8,6
:

x 21,2

15,1%
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1.5. Exportaciones intrarregionales en
el total (%)

1.6.Evolucion de las importaciones
intrarregionales

19,0%

1.7. Importaciones intrarregionales
en el total (%)
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1.8. Importancia de los socios de ALADI:
exportaciones (2008)

| Mill Uss | % | Rk tot | Dato socio | e cctrcs

o @9 2 e (RO
Bolivia 40,9 1,4 17 - Pto de Rosario
Brasil 620,0
Chile 369,1 12,4
Colombia 17,2 0,6
Cuba 0,2 0,0
Ecuador 34,9 1,2
México 8,0
Pertd 148,1
51200 [
Venezuela 257,0
5 - Rusia
8/10 - Espana, China y Japon

1.9. Importancia de los socios de ALADI:
evolucion exportaciones

T I T
84 98 08

Argentina 54,8 40,1 105,1 173 328,3 20,7
Bolivia 0,5 04 40 07 31,9 20
Brasil 56,7 41,5 412,4 680 428,8 27,0
Chile 10,9 80 32,6 54 160,1 10,1
Colombia 0,1 01 2,3 0,4 5,6 0,4
Cuba - 00 0,0 0,0 0,2 0,0
Ecuador 0,0 0,6 0,1 12,1 0,8
México 1,5 3,2 0,5 6,5 0,4
Pert 0,9 6,2 62,2 3,9
Uruguay 7,0 28,1 477,4 30,1

(12,7) (17,5) (28,8)
Venezuela 4,1 11,6 73,9 4,7

1.10. Saldos comerciales 2008

Histéricamente deficitarias: Histéricamente superavitarias:
- Argentina (28)

- Brasil (27) - Perua (26)

- México (26) - Chile (21)

- Venezuela (20)
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1.11. Estructura de las exportaciones
por destino (2007-2008)

Categor BEE &
9 DO ADI/R

1. Alimentos, Bebidas y Tabaco 84,8 88,9
. Mat. Primas de Origen Agricola 3,4 5,1

. Combustibles y Lubricantes Minerales 0,0

. Manufacturas

2
3
4. Minerales y Metales 0,8
5
6

. No Clasificadas

TOTAL

1.12. Principales productos exportados
(2007-2008)

(Partida | Descripaion | Wil uss | % | part ALADI]

1201 Habas de soja 1.172,7 32,9 75,2

2304 Residuos sélidos de la extraccién de

aceite de soja 408,9 11,5 62,2

1507 Aceite de soja y sus fracciones 347,8
0202 Carne bovina congelada 275,0
0201 Carne bovina fresca o refrigerada 198,0
1005 Maiz 221,4

1001 Trigo y morcajo 110,7

1207 Las demas se_mlllas y frutos
oleaginosos

1512 Aceite de girasol, cartamo o algodén

72,2

1701 Azicar de cafia o remolacha

Subtotal

1.13. Principales productos exportados
a ALADI (2007-2008)

CONCTT S

1201 Habas de soja Argentina, Uruguay

Residuos sélidos de la extraccién

de aceite de soja Chile, Perd

Aceite de soja y sus fracciones b ¥ Venezuela
Maiz 190 Brasil, Uruguay
Carne bovina fresca o refrigerada 189 Chile

Trigo y morcajo 109 X Brasil

Aceite de girasol, cartamo o

algodén 47 Argentina

Algodén sin cardar ni peinar 33 Brasil, Argentina
Arroz 30 Brasil
Cueros y pieles curtidos 28 1,2 Brasil
Subtotal 1.957 83,3 74,6

Envases y tapas de plastico 24 1,0 99,8 Argentina y Brasil
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Tema 5:

E

- NORMAS REGULADORAS DEL
- COMERCIO EXTERIOR
=
=
-3

UNIVERSIDAD AMERICANA - REDIEX - ALADI
REPUBLICA DEL PARAGUAY
11-12 de noviembre de 2009

Secretaria General de la ALADI

ALADvi

Asociacién Latinoamericana de Integracion

= MEDIDAS NO ARANCELARIAS

Mecanismos diferentes al arancel que
consisten en requisitos o]
procedimientos establecidos para el
ingreso de mercancias al territorio
aduanero de un pais determinado

= INCIDENCIA RNA EN EL COMERCIO

= RELATIVIZAN BENEFICIOS DE LAS
PREFERENCIAS ACORDADAS

=  RESTAN TRANSPARENCIA A LA
REGULACION DEL COMERCIO

~  DESALIENTAN A LOS OPERADORES
ECONOMICOS

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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ALAD?i Ak

Asociacion Latinoamericana de Integracion

PRINCIPIO GENERAL:

TRATADO DE MONTEVIDEO

RNA EN LA ALADI

INAPLICABILIDAD O SUPRESION DE
LAS RNA AL COMERCIO RECIPROCO

EXCEPCIONES: ARTICULO 50 DEL

1980

NECESIDAD DE TRANSPARENCIA

y SR
ALAD'T e o

Asociacion Latinoamericana de Integracion

o L

PRINCIPALES MNA EN LA REGION

MEDIDA PAISES

Importacion prohibida

Licencias Previas (automaticas y TODOS.
At PRINCIPALMENTE
no automaticas) AR, BR. ME. VE
TODOS.

PRINCIPALMENTE
BIENES USADOS

Cupos de Importacién

BR. CH. CO. VE

y AR
ALAD'T “‘h

Asociacion Latinoamericana de Integracion

af4]

= PRINCIPALES MNA EN LA REGION

Medidas financieras ARGENTINA'Y
VENEZUELA
Sistema de Franjas de Precios AR. CH. CO.
EC. PEy VE.
Medidas antidumping y medidas AR. BR. CO.
compensatorias CH. ME. PE. UR
y VE

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la AFI
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= PRINCIPALES MNA EN LA REGION

Exigencia de cierto porcentaje de VENEZUELA

contenido nacional

Inspeccion previa al embarque de ECUADOR

las mercancias

Monopolio de importacién BO. BR. UR. VE
Petréleo, armas,
material nuclear

ALAD’i'

Asociacién Latinoamericana de Integracion

PRINCIPALES

e il

L%

MNA EN LA REGION

MEDIDA PAISES

Requisitos de rotulado y de TODOS
embalaje
Normas y Reglamentos Técnicos TODOS.
PRINCIPALMENTE
AR, BR, COy ME
Requisitos sanitarios TODOS.
REQUISITOS

ESPECIFICOS: AR,
BR, CH, COyPE

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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TEMA 1 (dia 2):
Sistemas de Informacion de

Comercio Exterior

PROGRAMA DE APOYO A LOS PMDER
UNIVERSIDAD AMERICANA — REDIEX

REPUBLICA DEL PARAGUAY

11-12 de noviembre de 2009

— Secretaria General de la ALADI

ntes de Informac
atos basicos - fuen
ales PAISES MIEMBR

Secretaria Genera
(Sistematizacion)

Usuarios
Difusion y Suministra

SICOEX — VALIDACION Y CARGA DE DATOS

Fuentes de
Informacion

ecretaria Genel

PAISES MIEMBROS
(S)rg_ar_u:moz t:achngles Realiza los procesos de
dummls ran da tos_ asicos validacion, consistencia y
€ comercio exterior. verificacion de los datos
. ; basicos remitidos por los
Publicaciones oficiales paises P
(aranceles, normas
internas) . )
Incorpora la informacion al
Acuerdos suscritos Sub5|§te_ma de Informguon
Estadistica de Comercio
Exterior

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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SICOEX —MODULOS DE INFORMACION BASICA

Preferencias Aranceles

Estadisticas de ormas Reguladore
omercio Exterio de comercio
puestos Interno
Clasificaciones Correlacion
Internacionales &=

ALA

cion Latinoa

Secretaria General de la

Preferencias

ALADI
Estadisticas de Organismos nacionales
omercio Exterio responsables del suministro

Publicaciones
lmas Regula_dt. llmpuestosl oficiales de los paises
de comercio Internos miembros

Correlaciones Secretaria General de la
_ ALADI

Clasificaciones Organismos Internacionales
Internacionales (ONU - CEPAL — UNCTAD - OMA)

. Aranceles

ALA

Asociacion Latinoamericana de Integracion

MODULOS:

Toma de los Acuerdos o Protocolos la informacion referida a la preferencia o al
Programa de Liberacion (ALC):

+ Nomenclatura utilizada
+ Preferencia arancelaria

+ Observaciones - de cronograma
- de producto

- cupos
- otras

Cadigo Acuerdo Pais Pais Preferencia T [ e S
Arancel. | (TipoyN°) | Otorgante | Beneficiario | (actual) 9

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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ALAD’I'

Asociacién Latinoamericana de Integracion

MODULOS:

Registra el Arancel de Importacion de cada pais miembro y el Arancel Externo
Comun del MERCOSUR.

+ Nomenclatura arancelaria nacional (o subregional)
+ derechos de importacion ad valorem y especificos
+ salvaguardias arancelarias

Descrip Ad Base Condiciones
Gravamen | Valorem Imponible Especiales

Derecho
Importacion

Tasa
Estadistica

ALA ?l

ion Latinoamericana de Integracion

tadisticas de Comercio Exte-

Cada pais informa (pais informante) sobre sus exportaciones e importaciones (tipo de
comercio) por afio o periodo parcial, las siguientes variables:

Se recolectan 24 variables

Sitio

| citcss  ComMNegociado  AgreganValor  Opcionales

— Pais origen / destino 12 NALADISA 1/8 |Seguro | Valor Pais procedencia
== Arancel nacional 12 Tipo de acuerdo 1/8 |Flete @l Region produccion
7 Numero acuerdo 1/8 Lugar entrada/salida
11 Letra acuerdo 1/8 Modo transporte
Unidad adicional 6 Bandera transporte
Cantidad u.m.a. 9 Tipo export/import
== Valor FOB Valor gravamenes

ALA *l

Asociacion Latinoamericana de Integracion

=  MODULOS:

Incluye informacion sobre: + Medidas de caracter técnico
+ Reglamentaciones de caracter sanitario
+ Medidas destinadas a preservar el medio ambiente
+ Medidas de control de la calidad
MNA J + Licencias autométicas
+ Medidas que afectan costos y precios
+ Medidas monopolisticas
+ Otras medidas (seguridad)

Resumen de Norma (fecha

la medida devigencia) | oM | UNCTAD

Especificacion

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la AFI
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e

Asociacion Latinoamericana de In racion

ALAD’{

Identificacion de productos en base a diferentes NOMENCLATURAS

lPreferenciaSl

NALADISA Arancel nacional
(Arancel nacional) (NALADISA)

ALAD?I I

Asociacion Latinoal de Integracion

=  MODULOS:

Correlacion de la Nomenclatura de la Asociacion (NALADISA) con los Aranceles
Nacionales de los paises miembros y con las Nomenclaturas regionales.
También registra la correlacion entre las diferentes versiones de la
Nomenclatura de la Asociacion (NALADISA) en el tiempo.

NALADISA NALADISA 2007

NALADISA 2002

con cada Arancel Nacional

v NALADISA 1996

N

ALADt i

Asociacion Latinoamericana de Integracion

SICOEX — DIFUSION Y SUMINISTRO DE INFORMACION

En el Sitio Web se presenta la informacion en
diferentes secciones y/o portales tematicos

Sitio WEB de la
Asociacion
Productos

ROM o Publicacio

Atencion de
solicitudes

CD-ROM:

SII - Sistema integral de Informacion
SIAM - Sistema de Informacion de
Acceso a Mercados

Publicaciones: Documentos oficiales
publicados sobre una temética en
particular

Solicitudes de informacién que requieren
soluciones ad-hoc, formuladas por usuarios
internos y externos

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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Servicios de apoyo al empresario

Beneficios Arancelarios ==

Contactos y Oportunidades
Guias de Exportacion
Guias de Importacién

= Inversiones

Mecanismos de Financiamiento
Otros Temas
Promocion Comercial

Transporte y Otros Senicios

Acerca de ALADI Estadlsticas

Comercio Exterior de Bienes ¢==m

= ¢Quiénes Somos?
Paises Miembros
Organizacién Institucional

= Normativa Institucional

Programa de Actividades

= Reunicnes
= Observadores

Aranceles =

- Convenio de Pagos y Créditos
Reciprocos

Facilitacion del Comercio

Non y Carrelaci ==

IV Conferencia Nacional ltalia-América
Latina y Caribe - Milin, 2 y 3 de diciembre
de 2009 >>

La Unién Europea es el segundo socio
as importante de América

. Normas Reguladoras de Cnmerﬁi‘u

Exterior

Otros Temas de Politica Comercial
Regimenes de Origen
Salvaguardias

Comercio Exterior de Senvicios

= Indicadores Macroecondmicos

Indicadores Socieconémicos

= Transporte

Latina y el mayor inversor en La regién”,
afirmé el Emb. Geoffrey Barret ->>

Secretaria de la ALADI participa en la
Hovena Edicion de la Semana Pyme, en
México >

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A
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ALA

1 Latinoamer

BASE DE DATOS DE LA ALADI

EN EL SITIO WEB

PROGRAMA DE APOYO A LOS PMDER

UNIVERSIDAD AMERICANA - REDIEX - ALADI
REPUBLICA DEL PARAGUAY
11-12 de noviembre de 2009

— Secretaria General de la ALADI

zaciGn 41103 Espaiiol  Portugu ish / Bisqueda

Integracion y Comercio Novedades

[T —

[ Beneficios Arancelarios = Acuerdos o
= e ertodas
[ Contactos y Oportunidades Ambcelss = La Unién Europea es el segundo socio
k' Guias de Exportacién - Convenio de Pagos y Créditos comercial mis i mportante de América
P Reciprocos Lating y ol mayor inversor an Ia ragisn”,

afirmo ol Emb. Geoffrey Barret =

[ Guias de Importacidn = Facilitacién del Comercio
[ Inversiones = Momenclatura y Correlaciones Secretaris de la ALADI participa en Ia
) . Novena Edicién de Ia Semana Pyme, en
E Mecanismos de Financiamiento _ Normas Reguladoras de Comercio Méxioo »>
F Otros Temas Exterior
= Otros Temas de Politica Comercial ALAD) radiom u: Fuocionarax

| i i Gubernamentales Especializados en
[ Promocién Comercial = Regimenes de Origen Servicios ==

Transporte y Otros Servicios = Salvaguardias
= Acercade ALAD| Esfadisticas
F &Quiénes Somos? = Comercio Exterior de Bienes
| Paises Miembros = Comercio Exterior de Senicios i
[ Qrganizacion Institucional = Indicadores Macroecondmicos - -
b Normativa Institucional = Indicadores Socieconérmicos
[ Programa de A:fw‘rdades = Transporte Sy b T s

[rogrema P SICOEX - Consulta mefaciva
| seminarioparacUAY2 | BJAC-ALADL 11-12 n | @7ac-aa01 1 | Eac-ALap -12novien |[&7aLa01 - asociacy

ALADW

Asociacion Latinoarr ana de Integraci6

BASES DE DATOS EN EL SITIO WEB

= www.aladi.org

= 4 mobdulos:
v Servicio de apoyo al Empresario
v Integracién y Comercio
v’ Estadisticas
v Acerca de ALADI

~ SICOEX - CONSULTA INTERACTIVA

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI
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PARTIDA PRODUCTO ARANCEL ACUERDO OTORGANTE PREFER.

IMPORTA- ARANC.
CION
6% ACE 35 Chile 100%
1201 Soja ARANCEL  REQUISITOS MNA COMERCIO
ACORDADO DE ORIGEN
0% ENTERA- R. SANIT. NO
MENTE CERTIF.E Si con
INSPECCION s
OBTENIDO | g /NiTARIA | Argentina
y Uruguay

Tl

L.as ‘1

PARAGUAY - MEXICO

PARTIDA PRODUCTO ARANCEL ACUERDO OTORGANTE PREFER.

IMPORTA- ARANC.
CION
25% PAR 4 México 48%
Carne
0202 bovina
congelada ARANCEL  REQUISITOS MNA COMERCIO
ACORDADO  DE ORIGEN
13% ENTERA- REG. TECN NO
MENTE CERTIF.E Si con

OBTENIDO | |NSPECCION Brasil,
SANITARIA | chjle, PerG
PROHIBICION

POR AFTOSA | v/enezuela

PARAGUAY - PERU

PARTIDA PRODUCTO ARANCEL ACUERDO PAIS PREFER.
IMPORTA - OTORGANTE ARANC.

CION 2009
; CRONO- REQUISITOS COMERCIO
1005 Maiz GRAMA DE ORIGEN

(excepto

2010 — 22% ENTERA- SISTEMA DE Sl

para
h 2011 — 33% MENTE FRANJAS DE .
siembra Ademas a
) 2012-44% | OBTENIDO gssﬁfi Argentina,
— 0, . .
2013 - 56% INSPECCION Brasil
SANITARIA

2017 - 100%
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ALA

atinoameri

PARAGUAY - COLOMBIA

PARTIDA PRODUCTO ARANCEL ACUERDO PAIS PREFER.
IMPORTA - OTORGANTE ARANC.

CION 2009
CRONO-  REQUISITOS COMERCIO
4104 | CUEROS | i | s e s)

BOVINOS

2010 -78%

CURTIDOS ENTER. OBT. | CERTIFICADO NO
2011-86% | CAMBIO DE | SANITARIO Si. con
2012-93% | PARTIDA; Brasil

MAT. NO
ORIGINARIO
NO EXCEDA
60%

2013 - 100%

Facilitando sus Exportaciones con las Herramientas de la A?DI

ALADI

Asuciacion i ntegraci
Associacdo Lating-Anaricana do Integracso




