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PERÚ

IMPACTO DEL ALCA EN EL COMERCIO INTRARREGIONAL

Y EN EL COMERCIO CON ESTADOS UNIDOS Y CANADÁ
I. Introducción

En el mes de setiembre pasado, la Secretaría General presentó el Estudio “Impacto del ALCA en el Comercio Intrarregional y en el Comercio con Estados Unidos y Canadá”, cuya elaboración estuvo a cargo del consultor, Doctor Marcel Vaillant (Profesor Titular de Comercio Internacional del Departamento de Economía, Universidad de la República), quien contó con la colaboración del Economista Alvaro Ons.

En el referido Estudio se presenta un análisis detallado acerca del impacto que causaría sobre el comercio intrarregional una apertura generalizada con los países desarrollados del Hemisferio (Canadá y Estados Unidos). Asimismo, se han cuantificado las oportunidades que se le presentarían en los mercados de esos dos países a los miembros de la ALADI que están participando en las negociaciones orientadas hacia la conformación del Área de Libre Comercio de las Américas.

Con este documento la Secretaría General procura facilitar la lectura del Estudio 139 al circunscribir el análisis y presentar, en forma resumida, las principales conclusiones a que se arriba para cada uno de los países miembros de la Asociación.

Tal como se indicara, en el Estudio 139 se analiza el probable impacto que la conformación del Área de Libre Comercio de las Américas (ALCA) produciría en el comercio exterior de los países miembros, tanto en su relacionamiento con los Estados Unidos y Canadá, como en el comercio intrarregional. En este contexto, el Estudio comprende un doble objetivo. En primer lugar, analizar los efectos que un eventual acuerdo pudiera tener sobre las corrientes de comercio intrarregionales, teniendo en cuenta el conjunto de preferencias existentes entre los países miembros de la ALADI e identificando, para cada país, un grupo de productos cuyas exportaciones al resto de los países de la región podrían estar en peligro. En segundo lugar, identificar, también para cada país, un conjunto de productos que tendría una oportunidad al beneficiarse de una potencial mejora en su acceso a los mercados de Estados Unidos y Canadá, en caso de concretarse una zona de libre comercio a nivel continental.

El presente informe se divide en tres partes. En primer lugar, se presentan las líneas centrales de la evolución del comercio entre Perú y los Estados Unidos y Canadá. En segundo término, se detallan los sectores amenazados y dentro de éstos, los productos en peligro en las exportaciones intrarregionales de Perú. Por último, se describen los sectores con opciones y las oportunidades concretas a nivel de producto que se tendrán en los mercados de Norteamérica.

II. Comercio con Estados Unidos y Canadá

En los últimos años de la década del noventa, la orientación por zonas de las exportaciones peruanas ha tenido a los Estados Unidos como su principal destino con aproximadamente el 30% del total exportado, seguido por los países de la Unión Europea y los países de la ALADI con un 24% y un 16%, respectivamente. La participación de los países de la CAN se ha ubicado en el 7%.

Es relevante realizar un análisis de las relaciones comerciales entre las economías industrializadas del norte del Continente (Estados Unidos y Canadá) y Perú, en el contexto de tales relaciones a escala internacional. Para ello, se midió la Intensidad de Comercio (IC) entre todos los países del Continente, entendida esta última como la relación entre la participación de las exportaciones hacia un cierto destino y la participación de ese destino en las importaciones mundiales
. La IC se descompone en el efecto de dos factores: la Complementariedad Comercial (CC) entre los patrones de especialización de las economías y el Sesgo Geográfico (SG) que caracteriza los intercambios comerciales entre las mismas
.

En lo que respecta a la estructura geográfica de las exportaciones de Perú, los años noventa en relación a los ochenta registran un incremento muy fuerte de las intensidades de comercio con Venezuela, México y Bolivia, y un aumento menos pronunciado de la intensidad con Brasil. Asimismo, se verificó una caída significativa de la intensidad comercial de sus exportaciones hacia Argentina, Uruguay, Colombia y Estados Unidos. El patrón de intensidad exportadora de Perú con la región, y con Estados Unidos y Canadá, muestra a Bolivia en un primer nivel de intensidad muy alta, seguido por los demás países de la CAN y Chile en un segundo nivel, y por Brasil en un tercero, con valores aun muy elevados (superior a 4.5). A su vez, las exportaciones peruanas no registran complementariedad comercial importante con ninguno de los mercados de la ALADI ni con los grandes mercados de América del Norte.

En el relacionamiento comercial con Estados Unidos y Canadá, la intensidad de comercio de las exportaciones de Perú hacia ambos mercados ha descendido en la última década, en tanto que las intensidades de las exportaciones de esos dos países a Perú también han caído. Para los flujos de comercio en ambos sentidos, las intensidades de Perú con Estados Unidos se han mantenido en niveles relativamente elevados (superiores a 1.4), mientras que las que involucran a Canadá han cambiado muy levemente y muestran niveles estructuralmente bajos (muy inferiores a 1).

Cuadro 1- Comercio de Perú con Estados Unidos, Canadá

y la Unión Europea

(millones de U$S)

[image: image1.emf]1990 1991 1992 1993 1994 1995 1996 1997 1998 1999 % en 1999

Importaciones

Estados Unidos 734 715 1128 1247 1569 1910 2083 2277 2224 1873 27,5

Canadá 44 65 78 66 86 154 210 290 219 146 2,1

Unión Europea 451 468 551 543 925 1354 1423 1362 1347 1070 15,7

Total Global 2633 2813 3964 4231 5626 7584 7947 8558 8220 6823 100,0

Exportaciones

Estados Unidos 751 648 709 690 708 934 1163 1581 1823 1720 29,0

Canadá 23 64 112 84 123 140 158 120 126 119 2,0

Unión Europea 1062 926 928 989 1404 1661 1558 1631 1248 1508 25,4

Total Global 3313 3218 3359 3344 4389 5440 5835 6759 5672 5932 100,0


Fuente: elaboración propia con base en datos de la ALADI.

Para el promedio de los años 1998 y 1999, Perú exportó a los Estados Unidos más de 1.700 millones de dólares al año y a Canadá unos 120 millones (ver evolución del comercio en el cuadro 1). En el mismo período, Perú importó desde los Estados Unidos unos 2.000 millones de dólares anuales y de Canadá más de 180 millones
.

III. Amenazas y peligros

En una primera aproximación macro sectorial, se determinó el conjunto de sectores (CUCI a tres dígitos) para los cuales las exportaciones de Perú orientadas a la región ALADI podrían estar amenazadas por los proveedores de las economías industrializadas de Norteamérica
.

En el caso de Perú son dieciséis los sectores amenazados: diez por proveedores de Estados Unidos y trece por proveedores de Canadá. Consolidando las amenazas respecto de la oferta exportable de ambos países, las exportaciones amenazadas de Perú en los mercados regionales representan cerca del 10% de sus exportaciones totales y algo más del 60% de sus exportaciones regionales. Las principales se verifican en sectores de alimentos (CUCI 081, Alimento para Animales), minerales y metales (CUCI 682, Cobre; CUCI 287, Metales Básicos; CUCI 686, ZINC) y fibras (CUCI 266, Fibras Sintéticas). Los sectores de minerales y metales concentran más del 70% de las exportaciones totales amenazadas, seguidos por los sectores de alimentos con aproximadamente un 10%.

En casi todos los sectores mencionados, las exportaciones amenazadas constituyen una proporción elevada de las exportaciones sectoriales a la ALADI, mientras que la dependencia exportadora respecto de los mercados amenazados es baja, a excepción del sector de las Fibras Sintéticas, cuyas exportaciones amenazadas superan el 80% de las exportaciones sectoriales totales. Asimismo, la complementariedad de las exportaciones de Estados Unidos o Canadá con el principal mercado amenazado alcanza en general niveles relativamente elevados.

Con la incorporación de la política comercial al análisis y la consideración de información de comercio a un nivel de desagregación mayor (Sistema Armonizado a seis dígitos), se determinaron los productos en que Perú enfrentaría un peligro de ser desplazado por oferta de Estados Unidos y/o Canadá en cada uno de los sectores amenazados (ver cuadro 2), esto es, aquellos productos para los que cuenta con un acceso preferencial al mercado regional amenazado respecto del que tienen Estados Unidos o Canadá. La preferencia identificada se vería diluida ante la concreción del ALCA. De la aplicación de este criterio se obtiene que Perú tiene peligro en 40 productos, concentrados en los mercados de la CAN, Brasil y Chile. En el cuadro 2 se presenta, para cada producto, el mercado de destino en el cual se verifica el peligro y la magnitud de la preferencia arancelaria que se perdería.

En el sector del Alimento para Animales, Perú enfrenta peligro en los mercados de Colombia, Ecuador y Venezuela
. En el del Cobre, peligran las exportaciones peruanas a Brasil y Venezuela
. En el de los Metales Básicos, el peligro se verifica únicamente en el mercado brasileño
. En el del Zinc, los peligros ocurren en Colombia y Venezuela
. Por último, en el sector de las Fibras Sintéticas, están en peligro las exportaciones de Perú hacia Bolivia, Colombia, Chile y Ecuador
.

En cuanto a las condiciones de acceso a los mercados para los productos seleccionados, los peligros que enfrenta Perú se caracterizan por la existencia de márgenes de preferencia elevados, en la gran mayoría de los casos del 100%, sobre aranceles bajos y moderados, excepcionalmente superiores al 15% y en general menores o iguales al 10%.

IV. Opciones y oportunidades

El segundo objetivo del Estudio consiste en la determinación de las opciones y oportunidades en los mercados de Estados Unidos y Canadá, para lo cual se replicó la metodología empleada en la selección de las amenazas y los peligros
.

En el caso de Perú son 24 los sectores que constituyen posibles opciones exportadoras, los cuales representan aproximadamente el 85% de sus exportaciones totales. Las principales opciones, en términos de participación en el total de exportaciones, se verifican en sectores de alimentos (CUCI 081, Alimento para Animales; CUCI 071, Café y Símiles), minerales y metales (CUCI 682, Cobre; CUCI 287, Metales Básicos; CUCI 686, Zinc; CUCI 971, Oro No Monetario), combustibles (CUCI 334, Productos de Petróleo Refinado), textiles (CUCI 651, Tejidos e Hilados de Fibras Textiles), vestimenta (CUCI 846, Ropa Interior no Elástica) y joyería (CUCI 897, Joyas de Oro, Plata, etc.). Los sectores de minerales y metales concentran más de la mitad de la totalidad de las exportaciones con opción, seguidos por los sectores de alimentos con una participación levemente superior al 30%.

En la gran mayoría de los sectores seleccionados existen opciones tanto con Estados Unidos como con Canadá. En los de minerales y metales, y de alimentos, las complementariedades exportadoras son muy altas y suelen estar acompañadas por intensidades de comercio relativamente elevadas con el mercado de los Estados Unidos.

La consideración de la política comercial, junto con datos de comercio a un nivel de desagregación mayor (Sistema Armonizado a seis dígitos), permitió determinar los productos para los cuales Perú tiene una oportunidad en cada uno de los sectores con opción (ver cuadro 3), es decir, aquellos productos que siendo una opción exportadora verían mejoradas sus condiciones de acceso a los mercados de Estados Unidos y Canadá ante la constitución del ALCA. De la aplicación de este criterio surge que Perú tiene oportunidad en 58 productos, que representan aproximadamente una cuarta parte de sus exportaciones totales. En el cuadro 3 se presentan las condiciones de acceso al mercado (en términos de aranceles ad valorem y específicos) para cada producto que enfrenta una oportunidad.

En varios de los sectores seleccionados las opciones no se concretan en oportunidades dado que el gravamen residual para Perú es nulo y no hay aranceles específicos en ninguno de los dos mercados. Tal es el caso de los sectores de Alimento para Animales, Café y Símiles, Cobre, Zinc y Oro No Monetario
. En el sector de los Metales Básicos existen oportunidades únicamente con Estados Unidos dada la presencia de aranceles específicos
. Una situación análoga se verifica en el sector de los Productos de Petróleo Refinado (SA 271000). En el sector de la Ropa Interior se concretan oportunidades con ambos mercados debido a que se enfrentan gravámenes residuales relativamente elevados (en el entorno del 20%) para sus principales productos
. Por último, en los demás sectores con opción mencionados (Joyas y Tejidos e Hilados), se registran oportunidades con Canadá, pero las mismas no parecen relevantes dado que los gravámenes residuales son muy bajos (no alcanzan al 5%) y no se aplican aranceles específicos.

Desde el punto de vista estrictamente comercial, ante la constitución del ALCA, Perú estaría amenazado en un conjunto de sectores cuyas exportaciones amenazadas cubren una proporción reducida de la oferta exportadora global (no alcanza al 10%). Asimismo, los peligros para los productos de dichos sectores se concentran en la subregión CAN y en Brasil, donde gozan de márgenes preferenciales del 100% sobre aranceles moderados. Por otro lado, la gran mayoría de los sectores exportadores peruanos tendría opciones comerciales en los mercados de Estados Unidos y Canadá (más del 85% de las exportaciones totales). Sin embargo, los productos con oportunidades concretas representan una proporción mucho menor (del 25%), ya que en muchos casos las importaciones provenientes de Perú entran libres de gravámenes en esos mercados. Además, si se dejan de lado aquellas oportunidades que tienen aranceles muy reducidos, la proporción de las exportaciones con oportunidad estaría bastante por debajo del 20%. En definitiva, existiría cierto balance entre peligros y oportunidades, en caso de concretarse el ALCA.

Cuadro 2- Canasta Peligro de Perú



SECTORES
BOLIVIA
BRASIL
COLOMBIA
CHILE
ECUADOR
VENEZUELA

CUCI 
SA
GR
RES
CO
GR
RES
CO
GR
RES
CO
GR
RES
CO
GR
RES
CO
GR
RES
CO



(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)
(%)

037
160413
 
 
 
 
 
 
20.0
0.0
36
 
 
 
 
 
 
 
 
 


160420
 
 
 
 
 
 
20.0
0.0
62
 
 
 
 
 
 
 
 
 

081
230120

 

 
 
 
15.0
0.0
78
 
 
 
15.5
0.0
85
15.0
0.0
91


230890

 

 
 
 
15.0
0.0
1
 
 
 
15.5
0.0
8
 
 
 


230990

 

 
 
 
11.3
0.0
21
 
 
 
10.5
0.0
2
13.8
0.0
9

266
550130
10.0
0.0
48
 
 
 
15.0
0.0
80
8.0
0.0
50
5.5
0.0
65
 
 
 


550330
10.0
0.0
15
 
 
 
15.0
0.0
13
8.0
0.0
10
5.5
0.0
20
 
 
 


550630
10.0
0.0
36
 
 
 
15.0
0.0
6
8.0
0.0
39
5.5
0.0
14
 
 
 

278
250100
 
 
 
 
 
 
5.0
0.0
66
 
 
 
 
 
 
5.0
0.0
17


252890
 
 
 
6.5
0.0
99
5.0
0.0
32
 
 
 
 
 
 
5.0
0.0
5

287
260300
 
 
 
4.5
0.0
30
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


260800
 
 
 
4.5
0.0
70
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

411
150420

 

 
 
 
15.0
0.0
100
 
 
 

 

 
 
 

522
280110
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
0.5
0.0
26
 
 
 


280610

 

 
 
 

 

 
 
 
5.5
0.0
16
 
 
 


280700

 

 
 
 

 

8.0
0.0
77
5.5
0.0
13
 
 
 


281000

 

 
 
 
5.0
0.0
14
 
 
 
5.5
0.0
1
 
 
 


281511

 

 
 
 
5.0
0.0
11
8.0
0.0
3
5.5
0.0
5
 
 
 


281512

 

 
 
 
5.0
0.0
38
8.0
0.0
14
5.5
0.0
27
 
 
 


281700

 

 
 
 
7.5
0.0
11
8.0
3.2
3
10.5
0.0
4
 
 
 


282410
 
 
 
 
 
 
10.0
0.0
25
8.0
0.0
2
5.5
0.0
3
 
 
 

523
283325

 

11.3
0.0
39

 

 
 
 

 

 
 
 


283329

 

7.2
7.3
56

 

8.0
0.0
2

 

 
 
 


283525

 

 
 
 

 

8.0
3.2
96

 

 
 
 

554
340119
10.0
0.0
11
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 


340220
10.0
0.0
81
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

598
380290
10.0
0.0
36
 
 
 
5.0
0.0
65
 
 
 
5.5
0.0
47
 
 
 


380992

 

 
 
 
10.0
0.0
1
 
 
 
10.5
0.0
41
 
 
 

657
560811
 
 
 
 
 
 
 
 
 
8.0
5.7
70
 
 
 
 
 
 


560819
 
 
 
 
 
 
 
 
 
8.0
2.0
17
 
 
 
 
 
 

681
710691
 
 
 
8.5
0.0
100
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

682
740311

 

8.5
1.6
99

 

 
 
 

 

5.0
0.0
56


740811

 

 
 
 

 

 
 
 

 

15.0
0.0
30


740312

 

 
 
 

 

 
 
 

 

5.0
0.0
9


740819

 

 
 
 

 

 
 
 

 

15.0
0.0
3

685
780110
 
 
 
10.5
2.9
94
 
 
 
 
 
 
 
 
 
5.0
0.0
100


780191
 
 
 
8.5
6.8
6
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

686
790111

 

 
 
 
5.0
0.0
92
 
 
 

 

5.0
0.0
74


790120

 

 
 
 
5.0
0.0
4
 
 
 

 

5.0
0.0
22


790500
 
 
 
 
 
 
10.0
0.0
5
 
 
 
 
 
 
10.0
0.0
3

Fuente: Elaboración propia en base a datos de la ALADI
SA: Sistema Armonizado

GR: gravamen general (Nación Más Favorecida)

RES: gravamen residual

CO: participación del producto (subpartida SA) en las exportaciones totales del respectivo sector CUCI a ese mercado

Cuadro 3- Canasta de Oportunidades de Perú



SECTORES
COB
Estados Unidos
Canadá

CUCI
SA

GR
RES
ESP
PUS
GR
RES
ESP
PCA



(%)
(%)
(%)
 
(%)
(%)
(%)
 
(%)

034
COB TOT
66
 
 
 
 
 
 
 
 


030371
6
0.00
0.00
x
1
 
 
 
 

036
COB TOT
96
 
 
 
 
 
 
 
 


030729
19
 
 
 
 
2.00
1.50
 
3

037
COB TOT
94
 
 
 
 
 
 
 
 


160413
36
 
 
 
 
4.50
3.50
 
1


160414
6
10.06
0.00
x
0
5.75
4.00
 
0


160415
8
 
 
 
 
8.00
8.00
 
0


160420
36
 
 
 
 
8.33
8.00
 
0


160590
8
 
 
 
 
3.30
2.40
 
0

054
COB TOT
92
 
 
 
 
 
 
 
 


070310
10
0.00
0.00
x
95
0.00
0.00
x
0


070920
46
 
 
 
 
0.00
5.00
x
0


071022
4
1.87
0.00
x
50
9.50
6.00
 
0


071080
16
6.87
0.00
x
32
11.00
10.33
x
0


071120
5
0.00
0.00
x
3
 
 
 
 


071331
3
0.00
0.00
x
11
 
 
 
 


071333
4
0.00
0.00
x
13
 
 
 
 


200290
4
 
 
 
 
11.50
11.50
 
0

056
COB TOT
96
 
 
 
 
 
 
 
 


071220
3
 
 
 
 
6.00
5.00
 
0


071290
4
5.68
0.00
x
12
4.00
4.00
 
0


200559
8
0.00
0.00
x
87
8.00
8.00
 
2


200560
81
 
 
 
 
14.00
14.00
 
0

061
COB TOT
91
 
 
 
 
 
 
 
 


170111
91
0.00
0.00
x
99
0.00
0.00
x
0

071
COB TOT
99
 
 
 
 
 
 
 
 


090190
1
0.00
0.00
x
41
0.00
0.00
 
9

081
COB TOT
100
 
 
 
 
 
 
 
 


230990
1
3.47
0.00
x
0
21.64
2.95
x
0

263
COB TOT
94
 
 
 
 
 
 
 
 

266
COB TOT
100
 
 
 
 
 
 
 
 


550130
61
8.50
8.50
 
0
 
 
 
 


550330
17
4.50
4.50
 
0
 
 
 
 


550630
22
5.60
5.60
 
0
 
 
 
 

281
COB TOT
100
 
 
 
 
 
 
 
 

287
COB TOT
100
 
 
 
 
 
 
 
 


260300
15
0.00
0.00
x
2
 
 
 
 


260700
22
0.00
0.00
x
1
 
 
 
 


261390
4
0.00
0.00
x
0
 
 
 
 

334
COB TOT
100
 
 
 
 
 
 
 
 


271000
100
1.16
0.00
x
44
 
 
 
 

Cuadro 3- (Continuación)



SECTORES
COB
Estados Unidos
Canadá

CUCI
SA

GR
RES
ESP
PUS
GR
RES
ESP
PCA



(%)
(%)
(%)
 
(%)
(%)
(%)
 
(%)

411
COB TOT
100
 
 
 
 
 
 
 
 


150420
100
0.00
0.00
x
1
 
 
 
 

651
COB TOT
77
 
 
 
 
 
 
 
 


510710
9
 
 
 
 
4.75
2.50
 
2


510820
12
 
 
 
 
7.50
2.50
 
0


520522
9
 
 
 
 
4.83
3.00
 
1


520523
8
 
 
 
 
4.75
4.50
 
0


520524
12
 
 
 
 
3.17
3.00
 
6


520526
6
 
 
 
 
3.17
3.00
 
4


520527
4
 
 
 
 
3.17
3.00
 
3


520547
6
 
 
 
 
3.63
3.38
 
0


520548
5
 
 
 
 
3.63
3.38
 
0


560500
6
 
 
 
 
4.75
4.50
 
0

654
COB TOT
76
 
 
 
 
 
 
 
 


511219
54
18.20
18.20
 
12
10.50
2.40
x
11


511290
21
12.38
12.38
 
33
14.25
6.00
x
10

681
COB TOT
99
 
 
 
 
 
 
 
 

682
COB TOT
99
 
 
 
 
 
 
 
 

685
COB TOT
98
 
 
 
 
 
 
 
 


780110
81
0.00
0.00
x
9
 
 
 
 


780199
17
0.00
0.00
x
0
 
 
 
 

686
COB TOT
99
 
 
 
 
 
 
 
 

845
COB TOT
93
 
 
 
 
 
 
 
 


610342
8
13.55
13.55
 
71
 
 
 
 


610442
4
11.80
11.80
 
82
 
 
 
 


610462
7
13.10
13.10
 
89
 
 
 
 


610610
10
20.20
20.20
 
83
 
 
 
 


611010
14
10.90
10.90
 
38
 
 
 
 


611020
42
11.60
11.60
 
77
 
 
 
 


611120
7
15.08
15.08
 
66
 
 
 
 

846
COB TOT
98
 
 
 
 
 
 
 
 


610510
44
20.20
20.20
 
72
20.50
20.00
 
1


610831
2
8.70
8.70
 
70
20.50
20.00
 
0


610910
52
18.30
18.30
 
78
20.50
20.00
 
1

897
COB TOT
96
 
 
 
 
 
 
 
 


711319
38
 
 
 
 
5.75
2.50
 
2


711411
8
 
 
 
 
5.50
4.00
 
0


711590
37
 
 
 
 
3.50
2.50
 
0


711719
7
 
 
 
 
4.25
2.50
 
0

971
COB TOT
100
 
 
 
 
 
 
 
 

Fuente: Elaboración propia en base a datos de la ALADI

SA: Sistema Armonizado

GR: gravamen general (Nación Más Favorecida)

RES: gravamen residual

ESP: gravamen específico (x denota existencia de específico)

COB: participación del producto (subpartida SA) en las exportaciones totales del sector CUCI correspondiente

COB TOT: proporción de las exportaciones sectoriales para las cuales se analizó la política comercial; cuando para un sector sólo aparece la fila correspondiente a COB TOT, por ejemplo COB TOT 98%, significa que habiendo estudiado las condiciones de acceso a Estados Unidos y Canadá para el 98% de las exportaciones de ese sector, no se encontró ningún producto con oportunidad

PUS: participación del destino Estados Unidos en las exportaciones del producto

PCA: participación del destino Canadá en las exportaciones del producto

Nota: las distintas participaciones de los productos en los cuadros 2 y 3 (CO, COB, COB TOT, PUS, PCA) corresponden a datos de comercio promedio de 1998 y 1999
� Si la relación es igual a uno no existe ningún sesgo, si es mayor a uno quiere decir que ese destino está más representado en las exportaciones del país de lo que está en el comercio total y si es menor que uno entonces está menos representado que en las importaciones globales.


� La complementariedad comercial da cuenta del grado de asociación entre los productos que exporta una economía y los que importa la otra. El Sesgo Geográfico (SG) es un residuo que recoge el efecto sobre la estructura del comercio de la geografía y de las políticas comerciales discriminatorias. Para poder construir estos índices fue necesario procesar información para toda la economía internacional a nivel de sector (CUCI Rev. 2 3 dígitos). En este trabajo se utilizó la base de datos que se encuentra en Feenstra (2000). Dado que en todos los casos se trata de indicadores estructurales del comercio se analizó la información promedio para la década de los ochenta y noventa.


� Según datos del comercio exterior de la ALADI, ver ALADI/SEC/Estudio 139.


� Se considera que Perú enfrenta una amenaza en un cierto sector, cuando existe complementariedad exportadora sectorial de los Estados Unidos (Canadá) con un mercado importador de la ALADI. En estos casos, Estados Unidos (Canadá) es un fuerte exportador al mundo en ese sector mientras que el mercado de la ALADI es un fuerte importador desde el mundo y, por lo tanto, una mejora en el acceso de Estados Unidos (Canadá) a dicho mercado podría desplazar las exportaciones peruanas del sector que tuvieran tal destino.


� La Harina, Polvo y Pellets de Pescado (SA 230120) es el principal producto en peligro con más de las tres cuartas partes de las exportaciones del sector hacia esos tres mercados, seguido por las Demás de las Preparaciones del Tipo de las Utilizadas para la Alimentación de los Animales (SA 230990).


� El peligro más significativo se verifica para los Cátodos y Secciones de Cátodos de Cobre Refinado (SA 740311) que representan la totalidad del flujo sectorial a Brasil y una proporción mayoritaria del destinado a Venezuela; mientras que el Alambre de Cobre Refinado en el que la Mayor Dimensión de la Sección Transversal sea mayor a 6mm (SA 740811) es también un peligro significativo en el mercado venezolano.


� El peligro sectorial se distribuye entre las Menas de Cobre y sus Concentrados (SA 260300) y las Menas de Zinc y sus Concentrados (SA 260800), que componen la totalidad de las exportaciones del sector a Brasil.


� El Zinc sin Alear con Contenido de Zinc mayor o igual al 99,99% (SA 790111) es el peligro más destacado al constituir más del 90% de las exportaciones sectoriales a Colombia y las tres cuartas partes de las orientadas a Venezuela, mientras que las Aleaciones de Zinc (SA 790120) son también un peligro relevante en el mercado venezolano.


� Se destacan los peligros para los Cables de Filamentos Sintéticos, Acrílicos o Modacrílicos (SA 550130), las Fibras Sintéticas Discontinuas, sin Cardar, Peinar ni Transformar de otro Modo para la Hilatura, Acrílicas o Modacrílicas (SA 550330) y las Fibras Sintéticas Discontinuas, Cardadas, Peinadas o Transformadas de otro Modo para la Hilatura, Acrílicas o Modacrílicas (SA 550630).


� Se considera que Perú tiene una opción en un cierto sector (CUCI a tres dígitos) cuando registra complementariedad comercial exportadora sectorial con Estados Unidos y/o Canadá. Esto es, Perú es un fuerte exportador en ese sector mientras que Estados Unidos y/o Canadá son fuertes importadores y, por lo tanto, son mayores las posibilidades de explotar un mejoramiento en el acceso a los grandes mercados de América del Norte.


� En los sectores de Alimento para Animales y del Café y Símiles, hay productos con oportunidad pero apenas representan el 1% de las exportaciones de su sector respectivo.


� Tienen oportunidad aproximadamente el 40% de las exportaciones del sector, destacándose las Menas de Cobre y sus Concentrados (SA 260300) y las Menas de Plomo y sus Concentrados (SA 260800). 


� Los principales productos con oportunidad son las T-shirts y Camisetas Interiores de Punto, de Algodón (SA 610910) y las Camisas de Punto para Hombres o Niños, de Algodón (SA 610510), que componen más del 90% de la oferta exportable del sector.
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