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ADHESION AL TRATADO DE MONTEVIDEO 1980:
REQUISITOS, PROCEDIMIENTO Y BENEFICIOS

{Qué es la ALADI y cuales son sus objetivos?

La Asociacion Latinoamericana de Integracion (ALADI) es el mayor grupo
latinoamericano de integracion. Sus trece paises miembros -Argentina, Bolivia,
Brasil, Chile, Colombia, Cuba, Ecuador, México, Panama, Paraguay, Pert, Uruguay y
Venezuela- a los que préximamente se sumara Nicaragua, representan en conjunto
aproximadamente 20 millones de kildbmetros cuadrados y mas de 500 millones de
habitantes.

El Tratado de Montevideo 1980 (TM80), marco juridico constitutivo y
regulador de ALADI, fue suscrito el 12 de agosto de 1980 en Montevideo, Uruguay,
con los objetivos de promover el desarrollo econémico - social, arménico y
equilibrado de la regién y de conformar, a largo plazo y en forma gradual y
progresiva, un Mercado Comun Latinoamericano.

La sede de la ALADI se encuentra en Montevideo, Republica Oriental del Uruguay.

¢{Cuales son los principios generales en los que se basa la ALADI?

Tanto en la aplicacién del TM80 como en la evolucién hacia la consecucién de sus objetivos, se tienen en cuenta los siguientes
principios generales: pluralismo en materia politica y econémica; convergencia progresiva de acciones parciales hacia la formacion
de un mercado comun latinoamericano; flexibilidad; multiplicidad en las formas de concertacién de instrumentos comerciales; y
tratamientos diferenciales en base al nivel de desarrollo de los paises miembros.

Al respecto, existen en la ALADI tres categorias de paises que se distinguen en funcién de sus caracteristicas econémico-
estructurales, a saber: paises de menor desarrollo econémico relativo (PMDER); paises de desarrollo intermedio; y otros paises miembros.




{Cuales son los mecanismos previstos por el TM80 para alcanzar sus objetivos?

La ALADI propicia la creacion de un area de preferencias econdémicas en la region con el objetivo final de lograr un mercado
comun latinoamericano mediante tres mecanismos:

o Una preferencia arancelaria regional que se aplica a productos originarios de los paises miembros frente a los aranceles vigentes
para terceros paises.

e Acuerdos de alcance regional (en los que participan todos los paises miembros).
e Acuerdos de alcance parcial (en los que participacion dos o mas paises miembros pero no la totalidad).

Tanto los acuerdos regionales como los de alcance parcial (Articulos 6 a 9) pueden abarcar materias diversas como desgravacion
arancelaria y promocién del comercio; complementacion econdmica; comercio agropecuario; cooperacion financiera, tributaria,
aduanera, sanitaria; preservacién del medio ambiente; cooperacién cientifica y tecnoldgica; promocion del turismo; normas técnicas; y
muchos otros campos previstos a titulo expreso o no en el TM80 (Articulos 10 a 14).

De alli que pueda sostenerse que el TM80 es un “tratado-marco” al amparo del cual los paises miembros pueden suscribir
acuerdos de la mas diversa naturaleza.

{Como se inscribe el TM80 en el ambito de la OMC?

”

Dado que el TM80 esta notificado a la Organizacion Mundial de Comercio (OMC) bajo la denominada “Clausula de Habilitacion
y que ésta constituye una excepcién al principio de Nacién Mas Favorecida, las preferencias arancelarias y los compromisos en materia
de reduccion o eliminacién de medidas no arancelarias que los paises miembros establezcan en el marco de acuerdos suscritos al
amparo del Tratado, no se extienden al resto de los paises miembros de la OMC.

{Quiénes pueden adherir al TM80?

En el Articulo 58 del TM80 se establece que dicho Tratado estd abierto a la adhesién de aquellos paises de América Latina
que asi lo soliciten.




{Cuales son los requisitos para transformarse en pais miembro de la ALADI?

Los requisitos para transformarse en pais miembro de la ALADI son:
e Ser pais latinoamericano
e Adherir sin reservas al TM80
o Adherir alos Acuerdos Regionales existentes

e Aceptar que le sean aplicables todas las disposiciones que hayan aprobado los érganos de la Asociacién hasta el momento
de la adhesion (Resoluciones del Consejo de Ministros, de la Conferencia de Evaluacion y Convergencia, y del Comité de
Representantes).

{Cual es el procedimiento a seguir para concretar la adhesiéon al TM80?
1. Solicitud de adhesion al TM80

El paisinteresado deberd presentar su solicitud de adhesiéon al TM80 mediante comunicacion formal de su autoridad competente
al Presidente del Comité de Representantes y al Secretario General de la ALADI. Usualmente en la nota dirigida al Secretario General se
solicita trasladar al Presidente del Comité de Representantes la nota dirigida a él, la cual se adjunta a la primera.

2. Consideracion de la solicitud por parte del Grupo de Trabajo en el ambito del Comité de Representantes

El Comité de Representantes, mediante Resolucién, encomienda al Grupo de Trabajo creado por la Resolucion 239 (CR) que
examine la solicitud de adhesién presentada.

El Grupo de Trabajo, el cual se conforma con la participacion de todos los paises miembros, estudia la solicitud de adhesion y,
una vez concluidas sus labores, presenta ante el Comité de Representantes su Informe Final. Dicho documento incluye los requisitos
para la adhesion asi como la propuesta de inclusion del pais solicitante en una de las tres categorias de paises miembros establecidos
por la Resolucion 6 del Consejo de Ministros de la ALALC, de acuerdo a sus caracteristicas econdmico - sociales.




3. Aprobacion del Informe final del Grupo de Trabajo por parte del Comité de Representantes y envio del mismo al pais
solicitante

El Comité de Representantes conoce el Informe Final del Grupo de Trabajo, lo aprueba mediante Resolucién y envia copia del
mismo al pais solicitante para su conocimiento y aceptacion de las condiciones de la adhesién.

4. Conformidad del pais solicitante con los requisitos para la adhesién

Con el fin de continuar con el proceso de adhesion, el pais solicitante debera expresar, mediante comunicacion formal, su
conformidad con los términos del Informe Final.

5. Convocatoria del Consejo de Ministros

Una vez aceptados por el pais solicitante los requisitos contenidos en el Informe Final, el Comité de Representantes convoca
al Consejo de Ministros, érgano que cuenta con la atribucion para aceptar las solicitudes de adhesion al TM80, quien debe resolver al
respecto con la presencia de todos los paises miembros, por dos tercios de los votos afirmativos y sin que haya votos negativos.

La adhesion es aceptada por Resolucion del Consejo de Ministros y en ella se establecen las condiciones para la misma.
6. Comunicacion de la decision del Consejo de Ministros al pais adherente

Una vez que el Consejo de Ministros resuelve sobre la adhesién al TM80 solicitada y sobre las condiciones de ésta, el Presidente
de dicho érgano o el Presidente del Comité de Representantes lo comunica al Gobierno del pais adherente, haciéndole llegar copia de
la Resolucién correspondiente.

7. Elaboracion de los proyectos de Protocolo de Adhesion del pais adherente a los Acuerdos Regionales existentes

La Secretaria General de la ALADI elabora los proyectos de Protocolos de Adhesion del pais adherente a los Acuerdos Regionales
existentes y los pone a consideracién de los paises miembros. Una vez que cuenta con el visto bueno de todos ellos, remite dichos
proyectos para conocimiento del pais adherente.

El pais adherente debe comunicar a la Secretaria General su Lista de Excepciones a la Preferencia Arancelaria Regional (PAR),
la que podra incluir un nimero de items, expresados en la NALADI/NCCA, no superior al establecido para la categoria de pais en que




haya sido incluido el referido pais’. La definicién en cuanto a qué productos se
colocan en la Lista de Excepciones es unilateral y dichas excepciones se aplican
para todos los demas paises miembros.

Asimismo, el pais adherente, en consulta con los PMDER miembros,
deberd establecer sus respectivas Néminas de Apertura de Mercados (NAM) a
favor de dichos paises, tal como se desprende del compromiso contenido en los
Acuerdos Regionales de Apertura de Mercados correspondientes?.

Las NAM son otorgadas por todos los paises miembros de la ALADI,
incluso si son PMDER, a los PMDER. Las listas de productos que las componen
no tienen limites ni minimo ni maximo en términos de cantidad de items, son
negociadas entre el pais adherente y cada PMDER (por lo cual pueden diferir de
un pais a otro) y deben expresarse en la Nomenclatura de la ALADI (NALADISA)
vigente al momento de la adhesion.

En caso que el pais adherente sea catalogado como PMDER, debe
suscribirse un Acuerdo Regional de Apertura de Mercados a su favor en los
términos establecidos en el parrafo anterior, siendo la Secretaria General la
encargada de elaborar y poner a consideracién de los paises el proyecto de
Acuerdo. En este caso, el pais adherente debe otorgar una NAM para cada
PMDER existente y, a su vez, es beneficiario de una NAM de cada uno de los
paises miembros.

El procedimiento que generalmente se sigue para negociar la
composicion de las Listas es el de peticidon por parte del PMDER y oferta por
parte del otorgante, aunque nada impide que se invierta dicho orden.

! LalListade Excepciones a la PAR pude incluir hasta 1920 item de la NALADI/NCCA en el caso de los PMDER, hasta 960 item en el caso de paises de desarrollo intermedio y hasta 480 item
tratdndose de otros paises.

2 Las Néminas de Apertura de Mercados (NAM) constituyen listas de productos para los cuales cada pais miembro de la ALADI otorga a cada PMDER 100% de preferencia arancelaria

como parte del principio de trato especial y diferenciado a favor de dichos paises.




8. Deposito del Instrumento de Adhesion al TM80 y suscripcion de los Protocolos de Adhesion a los Acuerdos Regionales
existentes y, en su caso, del Acuerdo Regional NAM a favor del pais adherente

Una vez que los Protocolos de Adhesién a los Acuerdos Regionales existentes y el Acuerdo Regional de Apertura de Mercados
a favor del pais adherente, en su caso, estén listos para ser suscritos, el pais adherente procede al depésito de su Instrumento de
Adhesion al TM80 en el Ministerio de Relaciones Exteriores de la Republica Oriental del Uruguay, por ser dicho Ministerio el depositario
del Tratado.

En la misma fecha de realizado el depésito del Instrumento de Adhesién al TM80, el pais adherente y los paises miembros
suscriben los Protocolos de Adhesién a los Acuerdos Regionales existentes y, en su caso, el Acuerdo Regional NAM a favor del pais
adherente.

Quien suscriba por parte del pais adherente los Protocolos de Adhesion a los Acuerdos Regionales existentes y, en su caso, el
Acuerdo Regional NAM a favor de dicho pais, debe presentar, en la Secretaria General de la ALADI, las plenipotencias correspondientes.

9. Puesta en vigor del TM80 y del resto de los instrumentos suscritos por parte del pais adherente

El pais adherente debe poner en vigor tanto el Tratado como los Protocolos de Adhesidn a los Acuerdos Regionales existentes,
30 dias corridos contados a partir del dia siguiente al dia en que depositd su Instrumento de Adhesion al TM80.

10. Incorporacion del pais adherente como pais miembro de la ALADI

El pais adherente culmina su proceso de adhesion y se transforma en pais miembro de la ALADI una vez que haya cumplido con
la obligacién de poner en vigor tanto el TM80 como los Protocolos de Adhesion a los Acuerdos Regionales existentes.

11. Realizacion de Misiones Técnicas y asistencia de la Secretaria General en el proceso de adhesién

Cabe hacer notar que en cualquier etapa del proceso de adhesion pueden llevarse a cabo Misiones Técnicas solicitadas tanto
por el Grupo de Trabajo que considera la solicitud como por el propio pais adherente, con el fin de intercambiar informacion sobre
cualquier aspecto relativo a la adhesion.




Asimismo, la Secretaria General brinda una asistencia permanente tanto al pais adherente como a los paises miembros durante
todo el proceso de adhesion, de forma tal que ésta se concrete en el menor tiempo posible y en la forma establecida por la normativa
vigente.

¢{Cuales son los beneficios de adherirse al TM80?

1. Beneficios derivados de la Preferencia Arancelaria Regional

Los paises que solicitan la adhesion al TM80 deben, asimismo, adherir a los acuerdos regionales existentes al momento de su
incorporacién. El Acuerdo Regional N° 4 que instituye la Preferencia Arancelaria Regional (PAR), consiste en el otorgamiento de una
preferencia reciproca que varia segun la categoria de pais de que se trate, a todos aquellos productos no contenidos en las listas de
excepciones determinadas por cada pais, asi como en la no aplicacién de restricciones no arancelarias.

Al respecto, en caso que el pais adherente sea categorizado como PMDER, las preferencias recibidas por la PAR corresponderian
a 20% de parte de los demas PMDER, 28% de los paises de desarrollo intermedio y 40% del resto de los paises.

Si fuera categorizado como de desarrollo intermedio, las preferencias recibidas serian de 12%, 20% y 28%, respectivamente.
2. Otros Acuerdos Regionales
Asimismo, el pais adherente seria miembro de:

e El Acuerdo Regional de Cooperacién Cientifica y Tecnolégica (Convenio Marco), cuyo objetivo es promover la cooperacion
regional orientada tanto a la creacién y desarrollo del conocimiento como a la adquisicién y difusiéon de la tecnologia y su
aplicacion (AR.CYT N° 6);

e El Acuerdo Regional de Cooperacion e Intercambio de Bienes en las Areas Cultural, Educacional y Cientifica, orientado a la
formacion de un mercado comun de bienes y servicios culturales destinado a darle un amplio marco a la cooperacién educativa,
culturaly cientifica de los paises signatarios y a mejorar y elevar los niveles de instruccion, capacitacién y conocimiento reciproco
de los pueblos de la region (AR.CEYCN° 7) y




e El Acuerdo Marco para la Promocién del Comercio mediante la Superacién de Obstaculos Técnicos al Comercio (AR.OTC N° 8),
el cual tiene por objeto evitar que la elaboracién, adopcién y aplicacién de los Reglamentos Técnicos, las Normas Técnicas y la
Evaluacion de la Conformidad se constituyan en obstaculos técnicos innecesarios al comercio intrarregional.

3. Beneficios derivados del Acuerdo Regional de Apertura de Mercados en favor del pais adherente

En la hipdtesis de que el pais adherente sea categorizado como PMDER, los demds paises deberdn suscribir a su favor un
Acuerdo Regional de Apertura de Mercados. En dicho Acuerdo cada uno de los demas paises miembros de la ALADI otorgard
unilateralmente acceso a su mercado, libre de aranceles de importacién,
a una lista negociada de productos, preferentemente industriales, de la
oferta exportable del pais adherente.

4. Suscripcion de Acuerdos con los restantes paises miembros

La pertenencia al mayor grupo de integracion latinoamericano,
brinda la posibilidad de suscribir acuerdos de la mas diversa naturaleza
con los restantes paises miembros. Dado que el objetivo a largo plazo del
TM8O0 es la conformacién de un Mercado Comun, en su marco hay cabida
para los mas diversos temas, entre otros, preferencias arancelarias y
reduccién o eliminaciéon medidas no arancelaria en el comercio de bienes,
servicios, inversién, doble tributacién, complementaciéon econdémica y
cooperacion.

Por estar amparado el TM80 en la Clausula de Habilitacién, los
compromisos en materia de reduccién o eliminacién de aranceles y de
medidas no arancelarias contenidos en los referidos acuerdos, no se
hacen extensivos al resto de los paises miembros de la OMC.

En caso que el pais adherente sea categorizado como PMDER podra negociar acuerdos con los paises miembros de la ALADI al
amparo del Principio de Tratamiento Diferencial mas favorable establecido en el TM80 para esta categoria de paises.




5. No extension de beneficios otorgados a en acuerdos suscritos con anterioridad

Los beneficios que el pais adherente haya otorgado a otros paises no miembros de la ALADI en acuerdos suscritos con
anterioridad a su adhesion, no deben ser extendidos a los paises miembros de la Asociacién.

6. Participacion en la iniciativa COD

La Certificacion de Origen Digital constituye uno de los principales aportes a la facilitacion del comercio internacional por parte
de la ALADI. Se trata de una iniciativa regional referida a la digitalizacion de procedimientos comerciales internacionales respecto de la
implementacion de certificados de origen electronicos firmados digitalmente en las operaciones de comercio internacional.

Adherir al TM80 implicaria acceder a un sistema de certificacion de origen basado en el documento electrénico, la firma
digital, y la transmision electrénica de los mismos, con todos los beneficios que este sistema provee, a saber, seguridad, confiabilidad,
transparencia, autenticidad y no repudio.

Es un procedimiento facilitador del comercio internacional, que impulsa y fortalece los mecanismos de integracién regional
y propicia la participacién de los operadores publicos y privados vinculados al comercio exterior y a la actividad aduanera, permite
tener un reconocimiento inmediato de los firmantes de los COD en las aduanas de los paises miembros de la ALADI, asi como de una
tecnologia probada y validada por los paises miembros.

Asimismo, contribuye con el cuidado del medio ambiente ya que propicia la reduccién del uso del papel.
7. Estudios realizados por la ALADI de interés para los paises miembros

La ALADI realiza estudios sobre diversos temas econdmicos y comerciales de interés para sus paises miembros, los cuales son
utilizados por éstos al momento de tomar decisiones de politica econdmica y comercial. El pais que adhiera el TM80 tiene la posibilidad
de ser incluido en los referidos estudios.

Como ejemplo de temas objeto de estos estudios pueden citarse, entre otros, los siguientes: evoluciéon del comercio negociado
y aprovechamiento de las preferencias; composicidn y caracteristicas del comercio intrarregional; la brecha digital y sus repercusiones
en los paises miembros de la ALADI; relevamiento del estado de situacion digital de los paises miembros de la ALADI en los procesos
vinculados al comercio internacional; situacién y perspectivas del comercio electrénico en los paises de la ALADI; uso actual y potencial
de las tecnologias de la informacién y las comunicaciones en el sector empresarial de los paises miembros de la ALADI; incidencia de




la logistica del comercio internacional en la competitividad de los paises miembros de la ALADI; diversos estudios sobre transporte e
infraestructura en la Regidn.

8. Sistema de Informacion de Comercio Exterior de la ALADI (SICOEX)

La ALADI cuenta con un moderno Sistema de Informaciéon de Comercio Exterior (SICOEX) integrado por una serie de bases de
datos relativas a estadisticas de comercio de bienes, aranceles de los paises miembros, preferencias arancelarias y medidas reguladoras
de comercio.

La Base de Datos de Estadisticas de Comercio contiene las estadisticas de exportacién
e importacién de todos los paises miembros entre si y con el resto del mundo, a nivel de item
arancelario nacional, totales de comercio y principales productos operados, la cual ha sido
reconocida mundialmente por su nivel de consistencia, grado de actualizacion y confiabilidad
de las fuentes de informacion.

La Base de Datos de Aranceles, actualizada a tiempo real segun informacion proporcionada por los paises miembros, contiene
los aranceles generales aplicables por éstos a terceros paises; la de Preferencias Arancelarias, las preferencias negociadas en el marco
de los acuerdos suscritos por sus miembros al amparo del TM80, y la de Medidas Reguladoras de Comercio (medidas no arancelarias
aplicadas por los paises miembros a la importacién de mercancias).

Adherirse al TM80 implica, por un lado, ser incluido en las referidas bases de datos, las cuales son objeto de consulta permanente
por los agentes de comercio exterior, considerando tanto el sector publico como el sector privado exportador e importador y, por otro,
acceder a cierta informacién o a trabajos preparados por la Secretaria General de agregacion o desagregacion de la informacién que no
estan disponibles para los paises no miembros.

9. Correlacion de nomenclaturas

La ALADI cuenta con una Nomenclatura regional denominada NALADISA que es utilizada por los paises miembros para expresar
las preferencias que se otorgan en el marco de los acuerdos que suscriben. No obstante lo anterior, en algunos acuerdos los paises han
optado por registrar las preferencias en sus nomenclaturas nacionales.




Al respecto, la ALADI dispone de un Sistema de Correlaciones de Nomenclaturas Arancelarias (SICONA), el cual contiene las
correlaciones de las Nomenclaturas Nacionales de los paises miembros y de las Nomenclaturas Regionales (NCM del MERCOSUR y
NANDINA de la Comunidad Andina) entre si.

Asimismo, elabora las correlaciones de la Nomenclatura de la Asociacion (NALADISA) entre sus distintas versiones y con las
nomenclaturas subregionales y nacionales de los paises miembros basados en la misma versién del Sistema Armonizado.

Este sistema de correlaciones constituye una herramienta fundamental de facilitacién del comercio, puesto que posibilita
a los operadores comerciales de los paises miembros y a las autoridades de control identificar, en su nomenclatura nacional, los
productos que reciben preferencias en el marco de los acuerdos ALADI. Lo anterior es de suma utilidad tanto a la hora de negociar
preferencias arancelarias con otros paises, como al
momento de presentar las declaraciones de importacién
ante la administracion aduanera, aprovechando el trato
preferencial acordado.

El pais que adhiera al TM80 podria acceder a
la correlacién de su nomenclatura nacional con las
nomenclaturas de cada uno de los paises miembros de la
ALADI y con la NALADISA.

10. Actividades de cooperacion y formacion

La ALADI, a través de su Secretaria General, realiza
actividades de cooperacion con los paises miembros,
prestando asistencia técnica y brindando capacitacién
para negociadores y demas funcionarios estatales en
materia de acuerdos comerciales vigentes en el marco
de la ALADI, especificamente sobre reglas de origen, y
la certificacion de origen digital, salvaguardias, solucién
de controversias, medidas arancelarias y no arancelarias,
facilitaciéon del comercio, y en la interpretacion y




realizacion de herramientas de inteligencia comercial, asi como para la organizacién y realizacion de ruedas de negocios, ferias
comerciales y seminarios.

A los efectos de la implementacion de dichas actividades, la Secretaria cuenta con sus propios recursos, pero ademas con la
cooperacion de diferentes organismos internacionales, regionales y locales que contribuyen a fortalecer los servicios que brinda la
Asociacion a favor de los paises miembros. En ese sentido, la Secretaria tiene una agenda de trabajo con organismos tales como CAF,
CEPAL, FAO, OMC, PNUD y con numerosas Universidades.

Cabe destacar en materia de capacitacion, que la ALADI contard en el segundo CENTRD VlRTUAL

semestre del 2013 con un Centro Virtual de Formacién, que incluird en su primera etapa

un curso sobre el proceso de integracién en el marco de la ALADI, otro sobre el convenio DE FDRMACIDN

de pagos y un tercer curso sobre certificacion de origen digital. Estos cursos estaran ' EN INTEGRACION ¥ COMERCIO DE LA ALADI
dirigidos principalmente a los funcionarios gubernamentales de los paises miembros

de ALADI.

Asimismo, presta asesoramiento a funcionarios gubernamentales, cdmaras empresariales, empresarios y publico en general
sobre los temas contenidos en los Acuerdos suscritos al amparo del TM80.

Cabe destacar los servicios de apoyo al empresario que presta la Secretaria General, particularmente a las micro, pequehas y
medianas empresas (Mipymes), en oportunidad de la participacion en ruedas de negocios o ferias comerciales, a través del ingreso
al sitio Web de la Asociacion o mediante respuesta a consultas realizadas por correo electronico. Estos servicios abarcan temas tales
como normativa vigente en materia de comercio exterior, preferencias otorgadas y recibidas, tratamiento de productos procedentes
de zonas francas, guias de importacién y exportacion, acceso a directorios de exportadores, importadores, fabricantes y entidades
empresariales, y a calendarios de ferias y eventos.

La Secretaria General de la ALADI prepara diversas herramientas de inteligencia comercial -Foco ALADI: Oportunidades
Comerciales y Foco ALADI: Andlisis de Competitividad- que permiten el andlisis detallado de los flujos de comercio a los efectos de
disefar estrategias para la busqueda de oportunidades de negocios en el mercado regional para nuevos productos y/o ampliar las
oportunidades de comercializacidn de los que ya se encuentran insertos en el mismo.




Mediante el Foco ALADI: Oportunidades Comerciales, se identifican las oportunidades comerciales que tienen los productos de
un determinado pais miembro de insertarse o expandir sus ventas en el mercado de otro pais miembro.

El Foco ALADI - Analisis de competitividad, es un instrumento que permite explorar las posibilidades de internacionalizacién
de las empresas identificando la situacién competitiva por la que atraviesan los productos de un pais en el resto de los mercados que
componen la Asociacién, con el propésito de promover una utilizacion mas eficiente de los acuerdos comerciales vigentes.

Adicionalmente, en cooperaciéon con las agencias de promocién del comercio de los paises miembros y/o encargados de
negocios de los paises miembros en el exterior, se preparan analisis especiales destinados a facilitar la penetracién de un producto en
el mercado regional.

La ALADI cuenta, ademas, con un espacio virtual dirigido especialmente a la promocién del comercio entre las Mipymes de
la region y de éstas con el resto del mundo, en el cual es posible publicar gratuitamente ofertas y demandas de productos y servicios
de representacion y distribucién, generar contactos con otras empresas, conocer eventos, acceder a noticias sectoriales de interés y
realizar consultas técnicas.

Por otra parte, la Asociacién se encuentra definiendo los elementos de un programa de cooperacién regional en materia de
estadisticas de comercio de servicios.

11. Actividades de Promocion del Comercio

La ALADI, a través de su Secretaria General, realiza actividades de promocion del
comercio, con el objetivo de contribuir al fortalecimiento de la red empresarial y comercio
intrarregional de los paises miembros a través de la difusién de los servicios que brinda la
ALADI, aportando herramientas de informacién que contribuyan a la toma de decisiones a
la hora de realizar negocios internacionales, aprovechando la red de acuerdos comerciales

existente en el marco de la Asociacion. L A 'l' N A S

Entre los servicios de asistencia técnica que brinda la Secretaria General a
instituciones gubernamentales, cdmaras empresariales y empresarios y que se enmarcan
dentro del area de promocién del comercio se destacan:

PYMES




HelpDesk ALADI: Asistencia técnica, difusion de los servicios y herramientas de apoyo al empresario que brinda la ALADI
a los efectos de promover el mejor aprovechamiento de las preferencias comerciales contenidas en los Acuerdos, entre
los empresarios que participan de Ruedas Internacionales de Negocios.

Stand ALADI: Asistencia técnica, difusion de los servicios y herramientas de apoyo al empresario que brinda la ALADI a
los efectos de promover el mejor aprovechamiento de las preferencias comerciales contenidas en los Acuerdos, entre
los empresarios que participan de Ferias Empresariales Internacionales con orientacion a las MIPYMES.

Conferencia ALADI: Difusién de los diversos temas contenidos en la agenda de la ALADI, a los fines de profundizar
en las actividades de la Asociacion y dimensionar su aporte al proceso de integracion regional en América Latina, en
seminarios o conferencias orientadas al sector empresarial.

Rueda de Negocios ALADI: Organizacién y/o coordinacién de ruedas de negocios nacionales e internacionales. Tanto para
ruedas de negocios internacionales a efectos de promover el comercio intrarregional como para ruedas de negocios de
caracter nacional a efectos de promover los negocios dentro de un sector de actividad.

Consultas especificas: a través del sitio Web institucional o mediante correo electrénico se reciben consultas sobre
diversos temas vinculados con la normativa vigente en materia de comercio exterior, preferencias otorgadas y recibidas,
tratamiento de productos procedentes de zonas francas, guias de importacién y exportacion, acceso a directorios de
exportadores, importadores, fabricantes y entidades empresariales.

www.pymeslatinas.org: la ALADI tiene un portal para las micro, pequefas y medianas empresas de la regiéon cuyo
objetivo es el de acompanar a dichas empresas en sus estrategias de internacionalizacién. Es un mercado virtual que
facilita la difusién de ofertas y demandas de productos y servicios; que permite conectar empresas vendedoras con
compradoras; informarse sobre las novedades empresariales, comercio regional, instituciones de apoyo a las MIPYMES
y la utilizacion de herramientas de inteligencia comercial.

La ALADI desarrolla y actualiza distintas herramientas de inteligencia comercial con el propdésito de incrementar la
participacion de las MIPYMES en el comercio intrarregional y lograr un mejor aprovechamiento de los beneficios
derivados de los acuerdos en vigor. Actualmente, se encuentran disponibles de forma online y gratuita las siguientes
herramientas:




a) “Analisis de Oportunidades Comerciales” que permite la identificacién de oportunidades de ampliacion de las
ventas o de insercién de nuevos productos de un pais miembro de ALADI en el mercado de otro pais miembro;

b) “Analisis de Competitividad” mediante la cual se puede caracterizar la situacién competitiva de los productos de
un pais en el mercado de otro pais miembro, constituyendo un instrumento Util para definir una estrategia de
exportaciones;

¢) “Tipo de Cambio Real” a través del cual se puede observar la evolucién de los precios relativos de una canasta de
productos para facilitar el acceso a una informacién orientadora al empresario MIPYME.

Adicionalmente, en cooperaciéon con las agencias de promocién del comercio de los paises miembros y/o encargados de
negocios de los paises miembros en el exterior, se preparan analisis especiales destinados a facilitar la penetracion de un producto en
el mercado regional.

12. Los Programas Especiales de Cooperacion a favor de los PMDER

En caso que el pais adherente pertenezca a la categoria PMDER, podra ser beneficiario de programas especiales de cooperacién,
los cuales pueden abarcar, entre otros, los siguientes temas:

e Realizacion de estudios de mercado, perfiles detallados, pre-factibilidad y factibilidad de proyectos que impliquen la posible
constitucion de empresas nuevas o la reorganizacién de las existentes;

e Promocion de empresas multinacionales latinoamericanas, para la produccién y comercializacion de productos que podran
incorporarse en las Nominas de Apertura de Mercados que favorecen al respectivo pais de menor desarrollo econémico relativo;

e Cooperacidn tecnoldgica y gerencial, asi como capacitacién de personal técnico y empresarial;

e Acciones conjuntas en relacion a proyectos de interés comun, a fin de obtener el financiamiento destinado a su ejecucion, a
la asistencia técnica y a la adquisicion de maquinaria y equipos, a fin de efectuar negociaciones para acceder a determinados
mercados de terceros paises; y




e Programas y acciones de cooperacion en las dreas de pre-inversién, financiamiento y tecnologia, con el objetivo de facilitar el
aprovechamiento de las desgravaciones arancelarias.

Como forma de financiar la realizacion de esos proyectos de cooperacién a favor de los PMDER, se asigna una partida especifica del
presupuesto de la Asociacion. Cabe resaltar que la cuota parte de esa partida correspondiente a cada PMDER, es equivalente al monto del
aporte que realiza cada uno de estos paises al presupuesto anual de la Asociacion.

Convenio de Convenio de Pagos y Créditos Reciprocos

En el ambito de la ALADI funciona el Convenio de Pagos y Créditos Reciprocos, mecanismo multilateral de compensacién de
pagos entre los bancos centrales® de la region para facilitar, sostener y expandir el comercio reciproco, y las relaciones financieras de
sus respectivos paises, aplicable a las relaciones entre determinados paises (los de la ALADI, excepto Cuba y Panamd, mas la Republica
Dominicana).

El Convenio de Pagos cuenta con dos
componentes: un mecanismo de compensacion
multilateral de pagos, que funciona en base a periodos de
liquidacion cuatrimestrales (30 de abril, 31 de agosto y 31
de diciembre), y un sistema de garantias (convertibilidad,
transferibilidad y reembolso) entre los bancos centrales
que facilita y asegura las transacciones al operador
econémico. Ademas, el Sistema esta respaldado por un
mecanismo de solucién de controversias entre los bancos
centrales participantes.

' | R =l —_— El Articulo 2 del Convenio dispone, entre otros

=;é aspectos, cuales son las operaciones admisibles: se

determinan con precision que podran cursarse por el
ka8 ‘ im—jl

Convenio de Pagos: a) operaciones de comercio de
3 Bl Convenio de Pagos fue celebrado entre los bancos centrales miembros sin ninguna instancia ulterior de aprobacion o ratificacion. Se trata de acuerdos internacionales de forma
simplificada (“executive agreement”), firmados en el marco de las competencias de los bancos centrales.




bienes, asi como todos los servicios y gastos relacionados con las mismas; y b) operaciones de comercio de servicios no asociadas al comercio
de bienes, siempre y cuando estén comprendidas en acuerdos bilaterales que celebren pares o grupos de Bancos Centrales. Ademas, en
ningun caso se permitira el curso de operaciones que impliquen transferencias financieras puras, entendiéndose por éstas, aquellas que
implican una transferencia de fondos que no esta relacionada con una operacién de comercio.

En relacién a los 6rganos, el Articulo 15 del Convenio de Pagos prevé el Consejo para Asuntos Financieros y Monetarios, érgano
maximo y decisorio, integrado por los Presidentes y/o Gobernadores de los Bancos Centrales; la Comisién Asesora de Asuntos Financieros y
Monetarios, érgano técnico-asesor, integrada por funcionarios de los Departamentos de Convenios Internacionales de cada Banco Central,
cuya funcién es asesorar y recomendar acciones al 6rgano maximo; el Banco Central de Reserva del Pert que actiia como Agente del Sistema;
el Federal Reserve Bank of New York es el “corresponsal comun’, y procede a liquidar los saldos deudores y acreedores; y la Secretaria General
de la ALADI, que ejerce la Secretaria técnica del Convenio de Pagos y a través de su sector especializado, presta al Consejo y a la Comision el
apoyo técnico, administrativo y de coordinacién necesario para el funcionamiento.

El Convenio de Pagos estd sustentando por un sistema computarizado de apoyo, denominado SICAP/ALADI, cuyos componentes son
el Centro de Operaciones, los Centros Regionales (en cada banco central) y el Centro Estadistico Informativo y de Coordinacion (la Secretaria
General). El Centro de Operaciones es mantenido por todos los bancos centrales miembros a través del pago de una cuota anual.

Las condiciones para la solicitud de adhesién de un nuevo banco central al Convenio de Pagos se establecen en los Articulos 17y 18
del texto del mismo, y en el Capitulo IV, Articulo 24 del Reglamento del Convenio que describe el procedimiento para el ingreso de nuevos
miembros al Convenio, mecanismo de solicitud que es independiente de la prevista en el TM80 para ser miembro de la Asociacién.

13. ALADI como foro de concertacion regional sobre diversos temas econémicos y comerciales

La ALADI, como el mayor organismo de integracién de Latinoamérica, es un foro de discusién regional sobre diversos temas
econdémicos y comerciales que hacen a la agenda global. De igual manera, la variada representatividad geogréfica de sus paises
miembros habilita a la Asociacién a coordinar posiciones comunes de la regién dentro de las principales instancias de gobernanza
mundial.

Para atender temas de actualidad con repercusion en la agenda econémica y comercial, la Asociacion se encuentra definiendo
una Agenda de Trabajo en torno al Comercio y el Cambio Climatico, con particular atencién al impacto que el cambio climatico puede
tener en el comercio exterior de los paises miembros, asi como los riesgos y oportunidades que el mismo presenta.




Cabe senalar la incorporacién efectiva en la Agenda de la Asociacién, de un tema
relevante desde el punto de vista comercial, como es la relacion de América Latina con el
Asia Pacifico. En ese sentido, la ALADI en asociacion con CAF-Banco de Desarrollo de América
Latina y CEPAL, ha constituido un Observatorio de las Relaciones entre América Latina y Asia-
Pacifico con el objetivo de realizar un monitoreo permanente del impacto que las relaciones
entre ambas regiones tiene sobre las inversiones, el comercio y los sistemas productivos.
Como parte de sus funciones se encuentran también el desarrollar estudios y documentos OBSERVATORIO
de analisis entorno a dicho relacionamiento y sus perspectivas, incluyendo la publicacién de AMERICA LATINA
boletines conteniendo informacién actualizada sobre la materia. ASIA PACIFICO

De otra parte, se estd abordando en la ALADI el tratamiento de nuevos temas que asocian la dimensidn productiva y comercial
con la dimensién social, como es el caso de la seguridad alimentaria, problematica que se esta trabajando en un programa en conjunto
con la FAO.

Asimismo, la ALADI estd abocada, en coordinacién con los organismos publicos y privados especializados en energia de la
region, a la creacién de una Agenda Estratégica Energética para América Latina.

Finalmente, la ALADI participa activamente en diversas iniciativas de integraciéon regional, como UNASUR, donde viene
contribuyendo en los trabajos desarrollados en el ambito comercial por los paises que componen este foro, y como la CELAC, donde ha
sido designada como organismo facilitador del dialogo en la dimension econémico-comercial.
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MBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL
UBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE
DOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA
EXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA
AMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR
RAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO
PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA
AY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY
NEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU
NRGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY
BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA
SIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA
- COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA
MBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL
UBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE
DOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA
EXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA
AMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR
RAGUAY - PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO
PERU - URUGUAY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA
AY - VENEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY
NEZUELA - ARGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU
MRGENTINA - BOLIVIA - BRASIL - CHILE - COLOMBIA - CUBA - ECUADOR - MEXICO - PANAMA - PARAGUAY - PERU - URUGUAY
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